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1. Uwagi ogédlne o migdzynarodowym prawie handlowym

Mig¢dzynarodowe prawo handlowe poczglo si¢ ksztaltowaé juz w starozytnosci
w zwigzku z wymiana towarowa. Rozwdj regulacji handlu migdzynarodowego
wynikal poczatkowo z prawa zwyczajowego, w praktyce ksztaltowaty si¢ bowiem
rézne zasady i rozwiazania prawne. Zalgzki nowoczesnie pojmowanego miedzyna-
rodowego prawa handlowego zaczely si¢ tworzy¢ w XIX w., kiedy to systemy
prawne poszczegélnych panstw usankcjonowaly dzialanie zwyczajéw i praktyk
wytworzonych w obrocie handlowym. W XIX w. w wielu panstwach europejskich
przeprowadzono kodyfikacje prawa handlowego (np. we Francji w 1808 r.). W pra-
wie prywatnym rozwinietych krajéw kapitalistycznych przyjeto zasade¢ autonomii
woli stron stosunku cywilnoprawnego. Zgodnie z ta regula strony stosunku praw-
nego mogg w zasadzie swobodnie ksztaltowac jego tres¢. Zasada ta znalazla naj-
bardziej klasyczny wyraz w art. 1134 francuskiego Kodeksu cywilnego, zgodnie z
ktérym umowy waznie zawarte sa prawem dla tych, ktérzy je zawarli'.

Samo pojecie migdzynarodowego prawa handlowego (international trade law)
pojawito si¢ jednak we wspélczesnej nauce dopiero w latach szesédziesiatych
XX w. Uzyto go w nazwie powolanej przez Zgromadzenia Ogélne ONZ w 1966 r.
Komisji Migdzynarodowego Prawa Handlowego (United Nations Commission on
International Trade Law — UNCITRAL). Mozemy stwierdzi¢, ze migdzynarodowe
prawo handlowe zawiera normy prawne regulujace dziatalno$¢ gospodarcza lub
zawodowga prowadzonga przez podmioty majace swoje siedziby handlowe lub miej-
sce zamieszkania w réznych panstwach.

I Zob. réwniez podobnie w prawie polskim — art. 353! Kodeksu cywilnego [Ustawa z dnia
23 kwietnia...].
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Migdzynarodowe prawo handlowe reguluje stosunki cywilnoprawne zachodza-
ce migdzy formalnie réwnorzgdnymi podmiotami prawa, powstajace w handlu
migdzynarodowym. Normy tego prawa tworzone sa przez [Tynel 2002, s. 21-31]:
— ustawodawstwo migdzynarodowe — na ktére sktadaja si¢ umowy migdzynaro-

dowe oraz akty organizacji migdzynarodowych;

— prawo kupieckie (nowa lex mercatoria) — rozumiane jak ogét zwyczajow wystepu-
jacych w handlu migdzynarodowym, a takze wzorce kontraktéw i inne dokumen-
ty opracowane przez niepanstwowe mi¢dzynarodowe organizacje kupieckie.
Tworzenie prawa migdzynarodowego, czyli legislacja migdzynarodowa, nazy-

wana jest réwniez migdzynarodowa unifikacja prawa, a zbiory norm powstale w

drodze jego unifikacji nazywane sa prawem jednolitym. Unifikacja z reguty doty-

czy jedynie wybranych zagadnien prawnych, obejmuje gtéwnie sfer¢ obrotu go-
spodarczego. Ujednolicanie prawa rozpocz¢to od regulacji ochrony praw na dob-

rach niematerialnych (np. wynalazkéw), w 1883 r. podpisano w Paryzu Konwencje o

ochronie wlasnosci przemystowej (obowiazuje ona nadal, po zmianach). Natomiast

przyktadem pelnej unifikacji sa konwencje genewskie z 1930 r. o prawie wekslowym

i czekowym. W tym wypadku vjednolicenie doprowadzito do powstania norm, ktére

po wiaczeniu do wewnetrznego systemu prawnego znalazly zastosowanie zaréwno

do stosunkéw z elementemn migdzynarodowym, jak i czysto wewnetrznym. W Polsce
obowiazuja ustawy z 1936 r.: Prawo wekslowe i Prawo czekowe.

Najczesciej jednak rezultaty przedsiewzigcia unifikacyjnego nie si¢gaja az tak
daleko. Ujednolicone prawo stosuje si¢ tylko do sytuacji zawierajacych jakis$ ele-
ment mi¢gdzynarodowy (obcy, zagraniczny). Trudno nawet przypuszczaé, aby kie-
dykolwiek nastapito zupeine ujednolicenie prawa, nawet na tak ograniczonym ob-
szarze, jakim jest Europa czy USA. Obok powszechnej (§wiatowej) legislacji mig-
dzynarodowej funkcjonuje legislacja regionalna. Dla nas najwigksze znaczenie
maja harmonizacja i unifikacja prawa w ramach Wspélnoty Europejskiej. Prawo-
dawstwo wspdlnotowe ujednolica i zbliza rézne systemy prawne obowiazujace w
poszczegblnych pafistwach cztonkowskich.

Podstawowe znaczenie dla handlu migdzynarodowego ma Konwencja wieden-
ska o umowach migdzynarodowej sprzedazy towaréw z 1980 r.2, ktora stosuje si¢
do sytuacji powiazanych z systemem prawnym wigcej niz jednego panstwa. Jednak
nie ma ona zastosowania wewnatrz panstw konwencyjnych.

2. Stosowanie migdzynarodowego prawa handlowego

Zrédta regulacji obrotu migdzynarodowego stanowia skomplikowana i niejed-
norodng materi¢. Obr6t migdzynarodowy jest regulowany szeregiem aktéw praw-

2 Tekst konwencji w jezyku angielskim wraz z polskim przektadem zostal ogtoszony w DzU
1997 nr 45, poz. 286.
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nych o réznej randze. Chodzi tu zaréwno o akty miedzynarodowe (gtéwnie umowy
mi¢dzynarodowe, takze zwyczaje), jak i przepisy krajowe (przede wszystkim
ustawy i rozporzadzenia) [Hermanowski 2004, s. 9].

Pierwsza plaszczyzne stanowi system prawny panstwa, w ktérym strona umo-
wy ma swojg siedzibg¢ lub miejsce zamieszkania. Przepisy panstwa siedziby prze-
sadzaja bowiem o tym kto, na jakich warunkach i w jakim zakresie moze byé
uczestnikiem obrotu mi¢dzynarodowego. Mamy tu do czynienia z dwoma rodza-
jami przepiséw prawnych: przepisami prawa publicznego, majacymi z reguly cha-
rakter bezwzglednie obowiazujacy (gléwnie z przepisami z zakresu prawa admini-
stracyjnego, celnego, dewizowego, podatkowego), oraz z przepisami prawa pry-
watnego, ktére moga mie¢ charakter zaréwno bezwzglednie obowiazujacy, jak i
wzglednie obowiazujacy (zwlaszcza przepisami z zakresu prawa cywilnego i hand-
lowego). Przepisy bezwzglednie obowiazujace (ius cogens) z zakresu prawa pu-
blicznego dotycza np. ograniczen eksportowych i importowych, reglamentuja dzia-
lalnos¢ gospodarcza, uzalezniajac mozliwos¢ jej wykonywania od uzyskania kon-
cesji czy zezwolenia. Przepisy bezwzglednie obowiazujace dotyczace prawa pry-
watnego okreslaja m.in. skutki prawne braku wymaganej zdolnosci do czynnosci
prawnych strony zawierajacej umowe, wad oswiadczen woli 1 przypisywanych im
skutkéw prawnych, waznosci uméw i przyczyn ich niewaznosci. Strony nie majg
wplywu na tego rodzaju przepisy o charakterze imperatywnym, a niezachowanie
tych przepisow ma niekorzystne dla stron skutki prawne (np. niewaznos¢ umowy).
Obok nich wystepuja w prawie prywatnym przepisy o charakterze wzglgdnie obo-
wiazujacym (ius dispositivum), na ktére strony umowy maja wplyw i ktére moga
zmieniaé, ograniczaé czy tez w ogéle wylaczac, jak np. catoksztatt przepiséw skta-
dajacych si¢ na zasad¢ autonomii woli stron.

Druga plaszczyzng stanowi migdzynarodowe prawo handlowe (umowy bilateral-
ne i multilateralne o charakterze zaré6wno globalnym, jak i regionalnym’, a takze
zwyczaje handlowe formulowane przez organizacje rzadowe, pozarzadowe i bran-
zowe) wdrozone do wewngtrznego systemu prawnego danego panstwa [Hermanow-
ski 2004, s. 9]. Umowy migdzynarodowe zawierane przez panstwa stanowia elemen-
ty sktadowe systeméw prawnych tych panstw. Zgodnie z art. 87 ust. 1 Konstytucji
RP [Konstytucja...] zrédtami powszechnie obowiazujacego prawa w Rzeczypospoli-
tej Polskiej sa: Konstytucja, ustawy, ratyfikowane umowy mi¢dzynarodowe, rozpo-
rzadzenia oraz akty prawa miejscowego na obszarze dziatania organéw uchwalaja-
cych okreslone przepisy lokalne. Stosownie do postanowien art. 91 ust. 1 Konstytucji
ratyfikowana umowa mi¢dzynarodowa, po jej ogloszeniu w Dzienniku Ustaw Rze-

3 Legislacja migdzynarodowa o charakterze regionalnym majaca miejsce w Unii Europejskiej
dotyczy jednak gldwnie prawa publicznego, a nie prawa prywatnego. Przyktad ujednolicenia prawa
prywatnego (ale opierajacego si¢ na metodzie minimalnej harmonizacji) stanowi regulacja dotyczaca
ochrony konsumenta. Natomiast profesjonalny obr6t gospodarczy pozostaje — co do zasady — poza
regulacjami prawa wspdlnotowego.



194

czypospolitej Polskiej, stanowi czgs¢ krajowego porzadku prawnego i jest bezpo-
srednio stosowana, chyba ze jej stosowanie jest uzaleznione od wydania ustawy.

Poza umowami mig¢dzynarodowymi zrédlem prawa mi¢dzynarodowego sa
réwniez zwyczaje mi¢dzynarodowe. Rodzajem zwyczaju miedzynarodowego jest
zwyczaj handlowy, czyli dlugotrwata, powtarzajaca si¢ praktyka w stosunkach
zwigzanych z migdzynarodowym obrotem gospodarczym, wynikajaca z przekona-
nia, ze praktyka ta tworzy obowiazujace prawo, cho¢by nie bylo ono spisane?.
Zwyczaj handlowy moze mieé zasi¢g lokalny i powszechny, krajowy i mi¢dzyna-
rodowy. W orzeczeniu SN z dnia 18 maja 1970 r.’ przyjeto zasade, ze w obrocie
miedzynarodowym zwyczaje migdzynarodowe korzystaja z pierwszenstwa przed
prawem krajowym (w znaczeniu przedmiotowym). W nauce prawa uwaza sig¢, ze
chodzi tu jednak o pierwszenstwo przed krajowymi przepisami o charakterze dys-
pozytywnym, czyli wzglednie obowiazujacym, a nie przed przepisami o charakte-
rze bezwzglednie obowiazujacym ani tez przed postanowieniami umownymi znaj-
dujacymi si¢ w kontakcie z woli stron [Hermanowski 2004, s. 12].

Prowadzac rozwazania nad zakresem mig¢dzynarodowego prawa handlowego i
zrédtami jego regulacji, nalezy takze zwréci¢ uwagg na rolg prawa prywatnego mig-
dzynarodowego. Strony transakcji sa poddane rozmaitym i nierzadko kolidujacym ze
soba przepisom prawnym réznych panstw oraz globalnych i regionalnych organizacji
handlowych. Analiza tego rodzaju kolizji zajmuje si¢ wlasnie prawo prywatne mig-
dzynarodowe. Znajomos¢ tego prawa jest rowniez niezbgdna dla eksperta w dziedzi-
nie handlu i biznesu migdzynarodowego [Ludwikowski 2006, s. XV].

Znaczenie mi¢dzynarodowego prawa prywatnego stale rosnie, co jest nastep-
stwem zwigkszajacego si¢ obrotu migdzynarodowego: obrotu gospodarczego, hand-
lowego (profesjonalnego), jak réwniez ruchu osobowego, prywatnego. Sa to giéwne
zrodla czestego wystgpowania obecnie sytuacji zyciowych powigzanych z obszarem
prawnym wigcej niz jednego panstwa. Sytuacje (stosunki) tego rodzaju bywaja na-
zywane sytuacjami (stosunkami) migdzynarodowymi lub sytuacjami (stosunkami) z
elementem obcym lub zagranicznym [Pazdan 2002, s. 19; Gotlaczyski 2003, s. 2].
Jesli np. przedsigbiorca polski zawiera umowe sprzedazy z przedsi¢biorca niemiec-
kim, a umowa ma by¢ wykonana we Francji, to pojawia si¢ pytanie: jakie prawo
(prawo ktérego panstwa) nalezy zastosowaé. Powstaje tu zagadnienie kolizji migdzy
systemami prawnymi réznych panstw. W takich sytuacjach z pomoca przychodza
szczegblnego rodzaju normy prawne, zwane kolizyjnymi (lub rzadziej: kompeten-
cyjnymi). Te wlasnie normy tworza prawo migdzynarodowe prywatne. Innymi sto-
wy: konieczno$¢ istnienia tego rodzaju norm powoduja stosunki cywilne (w tym
najbardziej nas tu interesujace — handlowe), rodzinne i opiekuncze oraz stosunki
pracy z tzw. elementem obcym, kiedy to uczestnikiem stosunku prawnego jest oby-

4 Zob. szerzej na temat Zrédet prawa miedzynarodowego: [Géralczyk, Sawicki 2004, s. 97].
5 ICR 58/70, nr §, poz. 86.
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wate] obcego panstwa lub przedmiot stosunku prawnego znajduje si¢ poza granicg
albo czynnosci prawne lub zdarzenia prawne mialy miejsce za granica. Powstaje
woéwczas problem, prawo ktdérego panstwa nalezy stosowac.

Prawo migdzynarodowe prywatne to zespdt norm kolizyjnych, ktérych zada-
niem jest wskazanie okreslonego systemu prawnego (wlasnego lub obcego pan-
stwa) wiasciwego do dokonania oceny prawnej konkretnej sytuacji osobistej lub
majatkowej. W zaleznosci od kraju Zrodtami prawa prywatnego mig¢dzynarodowe-
go sa: odrgbne ustawy (Polska®, Szwajcarta, Wilochy) czy tez przepisy wprowadza-
jace do kodekséw cywilnych (Niemcy), albo przepisy rozproszone w réznych
ustawach szczeg6lnych (Francja), moga tez przewaza¢ normy kolizyjne oparte na
orzecznictwie (USA, Wielka Brytania).

Kazde panstwo ma wiasne prawo prywatne migdzynarodowe i swoiste normy
kolizyjne. Nie mozemy wigc méwié o unifikacji tego prawa, co wigcej: nie wydaje
si¢ to mozliwe w skali $wiata. Jednak w ramach Unii Europejskiej podejmuje si¢
proby harmonizacji prawa prywatnego miedzynarodowego panstw czlonkowskich,
tworzac regulacje (i projekty takich regulacji) dotyczace poszczegélnych obszaréw
tego prawa. Plaszczyzna, ktora najszybciej ujednolicono, dotyczy uméw zawiera-
nych w migdzynarodowym obrocie handlowym’.

Koniecznos¢ regulacji na poziomie Wspdlnoty wynika z okolicznosci, ze sad
kazdego panstwa, rozpatrujac sprawe z tzw. elementem zagranicznym, stosuje
wlasne normy kolizyjne, aby na ich podstawie znalez¢ normy merytoryczne nale-
zace do wlasnego lub obcego systemu prawnego, ktére to normy merytoryczne
beda miaty zastosowanie przy ocenie danej sprawy. W niektérych sytuacjach sady
kilku panstw czlonkowskich moga by¢ wlasciwe do sadzenia jednej sprawy. Istnie-
je wowczas ryzyko, Ze strona wybierze sad danego kraju nie dlatego, ze bedzie to
sad najwlasciwszy dla rozsadzenia sporu (np. ze wzgledu na geograficzna bliskos¢
dowodéw), lecz dlatego, ze sad ten zastosuje prawo, ktdrego rozwiazanie bedzie
dla strony korzystniejsze — jest to proceder znany pod nazwa forum shopping.
Ujednolicenie norm kolizyjnych ma spowodowac, ze konkretna sytuacja prawna
bedzie oceniana na podstawie tego samego prawa, bez wzgledu na panstwo siedzi-
by sadu, przed ktory zostanie wniesiona sprawa, oraz, tym samym, wspéluczestni-
czenie w tworzeniu wspdlnotowego systemu prawnego.

Konwencja rzymska zostala przyjeta przez wszystkie panstwa czlonkowskie
UE. Ma ona pierwszenstwo przed prawem wewnetrznym poszczegdlnych pafstw,
takze przed polska ustawa z dnia 12 listopada 1965 r. Prawo prywatne migdzyna-

6 W Polsce obowiazuje Ustawa z 12 listopada 1965 r. Prawo prywatne mig¢dzynarodowe; DzU
nr 46, poz. 290 z pézn. zm. Wkrétce ma ona zosta¢ zastapiona nowa ustawa — Prawo prywatne mig-
dzynarodowe, ktdrej projekt opracowata Komisja Kodyfikacyjna Prawa Cywilnego.

7 Konwencja rzymska z 1980 r. o prawie whlasciwym dla zobowiazan umownych (bedaca
umowga mi¢dzynarodowgq przyjeta przez panstwa cztonkowskie UE) dostosowuje normy kolizyjne
dotyczace umoéw.
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rodowe, zawierajaca w aktualnym brzmieniu postanowienia niedajace si¢ pogodzié
z konwencja. Natomiast w projekcie nowej ustawy Prawo prywatne miedzynaro-
dowe nie powtarzano juz uregulowan Konwencji rzymskiej, ale zawarto do niej
odestanie w art. 30, § 1. ,,Prawo wlasciwe dla zobowiazan umownych okresla
Konwencja o prawie wlasciwym dla zobowiazan umownych podpisana w Rzymie
dnia 19 czerwca 1980 r.” Odestanie to ma charakter jedynie informacyjny, gdyz
stosowanie konwencji do zobowigzan umownych jest oczywiste. Na marginesie
mozna doda¢, ze Wspdlnota planuje zastapienie konwencji rozporzadzeniem
wspolnotowym, okreslanym robocza nazwa ,,Rzym I”.

Podstawa systemu wprowadzonego na mocy Konwencji rzymskiej jest zasada
zwana wolnoscig wyboru, pozwalajaca stronom swobodnie wybraé¢ prawo wlasciwe
dla ich umowy. Strony kontraktu moga dokonaé¢ nieograniczonego wyboru prawa,
mogga bowiem wybraé przepisy prawne dowolnie wybranego panstwa, nawet jezeli
nie wykazuja one Zadnego obiektywnego zwiazku z umowg (inaczej niz w polskiej
ustawie z 1965 r. Prawo prywatne miedzynarodowe); mogg réwniez swobodnie do-
konywa¢ zmiany swojego pierwotnego wyborud. Gdy strony same nie okreslity pra-
wa wlasciwego dla zawartego przez siebie kontraktu, wéwczas zastosowanie majg
przepisy art. 4 Konwencji rzymskiej (zatytulowanego ,,Prawo wlasciwe w razie bra-
ku wyboru prawa”). W razie braku wyboru prawa umowa podlega prawu kraju, z
ktérym wykazuje najscislejsze zwiazki. Umowa uznawana jest za wykazujaca najsci-
$lejsze zwiazki z krajem, w ktérym strona, ktéra powinna spetni¢ ,,charakterystyczne
$wiadczenie”, ma miejsce zwyklego pobytu lub siedzibe zarzadu — w przypadku
spolki, stowarzyszenia lub osoby prawnej. Jezeli za§ umowa zostala zawarta przez
przedsigbiorce w ramach prowadzonej przez niego dziatalnosci gospodarczej, to
umowa sprzedazy podlega przepisom prawa siedziby sprzedajacego, a umowa o
swiadczenie ustug podlega przepisom prawnym kraju, w ktérym swoja siedzib¢ ma
$wiadczacy ustugi. Wymaga jednak podkreslenia to, ze mamy tu do czynienia z do-
mniemaniami usuwalnymi, gdyz domniemania ustanowione w Konwencji rzymskiej
w art. 4 ust. 2-4 nie maja zastosowania, jezeli z catoksztattu okolicznosci wynika, ze
umowa wykazuje $cislejszy zwiazek z innym panstwem.

Na gruncie przedstawionych rozwazan powstaje pytanie o pierwszenstwo i ko-
lejnosé stosowania regulacji migdzynarodowych i krajowych w odniesieniu do
konkretnej umowy zawartej w obrocie migdzynarodowym oraz o zasady, ktére
maja tu zastosowanie, i ich hierarchi¢. Mozna tu méwi¢ o nastgpujacej kolejnosci
stosowania poszczegélnych regulacji i zasad:

1. Przede wszystkim regula jest, ze strony umowy maja swobodg ksztaltowania
treSci umowy oraz swobode¢ wyboru prawa®, ktére bedzie miato zastosowanie do

8 Zob. art. 3 Konwencji rzymskiej zatytutowany: ,,.Swoboda wyboru prawa”.

9 Na marginesie tych rozwazan mozna przypomnieé, ze swoboda wyboru prawa dotyczy zobowia-
zan umownych (kontraktéw zawieranych w obrocie mi¢dzynarodowym) oraz stosunkow z zakresu
prawa pracy. Strony innych czynnosci prawnych, np. z zakresu prawa rodzinnego i opiekunczego nie
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zawartego przez nie kontraktu. Strony moga poddad swe stosunki w zakresie zo-
bowiazan umownych wybranemu przez siebie prawu, jezeli pozostaje ono w
zwiazku ze zobowigzaniem (zasada ograniczonego wyboru prawa)'? lub niezalez-
nie od jakiegokolwiek zwiazku z umowa (zasada nieograniczonego wyboru pra-
wa)!l, przy czym zawsze nalezy sie liczy¢ z mozliwoscig wystapienia ograniczen
swobody samodzielnego wyboru prawa przez strony kontraktu!2.

2. Jedli strony nie wybraly prawa wlasciwego w zawartym przez siebie kontrak-
cie, to do kwestii nieuregulowanych w tymze kontrakcie maja zastosowanie umowy
migdzynarodowe!'3. Na przyktad do uméw sprzedazy rzeczy ruchomych zawieranych
w trybie ofertowym, w profesjonalnym obrocie gospodarczym stosuje si¢ Konwencje
wiedenska z dnia 11 kwietnia 1980 r. o umowach miedzynarodowej sprzedazy towa-
1éw, chyba ze strony wyraznie wylaczyly lub ograniczyly jej zastosowanie.

3. Dopiero w sytuacji, gdy brak jest regulacji migdzynarodowych — stosuje si¢
prawo wiasciwe dla danej transakcji (prawo krajowe). Jesli wigc w danych obsza-
rach nie zawarto uméw migedzynarodowych (bilateralnych ani multilateralnych), to
prawo wlasciwe wskazuja normy ustawy Prawo prywatne migdzynarodowe, czyli
przepisy wewnetrzne danego kraju, odsylajace do systemu prawnego panstwa,
ktéry bedzie mial zastosowanie w okreslonej sytuacji'4.

3. Mi¢dzynarodowa umowa sprzedazy towarow

Umowa sprzedazy odgrywa w migdzynarodowym obrocie gospodarczym naj-
wazniejsza role. Zgodnie z definicja zawarta w art. 535 Kodeksu cywilnego przez

maja mozliwosci wyboru prawa, w tego rodzaju sprawach prawo wilasciwe (wlasne lub obce) narzucone
jest przez ustawodawcg krajowego, badZ wynika w sposob kategoryczny, z umowy migdzynarodowej.

10 Tak stanowi art. 25 ust. 1 Prawa prywatnego migdzynarodowego, przy czym nalezy przyjac,
ze zasada ta nie wiaze od dnia wejscia w zycie Konwencji rzymskiej w stosunku do Polski. Na mar-
ginesie prowadzonych rozwazan mozna doda¢, ze sady arbitrazowe juz uprzednio nierzadko honoro-
waly nieograniczony wyb6r prawa przez strony, nie badajac jego zwiazku z umowa.

1 Zgodnie z art. 3 Konwencji rzymskiej.

12 Ograniczenia moga mie¢ rézny charakter, o czym byta juz wcze$niej mowa; moga wynikac z
prawa publicznego, np. ograniczenia administracyjne, celne; moga tez by¢ formulowane na gruncie
prawa prywatnego, np. przy sprzedazy towarow i ustug konsumentom bedacych obywatelami UE
ograniczenia wyboru prawa mniej korzystnego dla konsumenta niz prawo wspdlnotowe czy tez nakaz
wyslepujacy w wigkszosci ustawodawstw stosowania prawa panstwa potozenia nieruchomosci.

13 Obowiazek stosowania w takich sytuacjach uméw migdzynarodowych, ktérych Rzeczpospoli-
ta Polska jest strong wynika z art. 1 § 2 prawa prywatnego migdzynarodowego oraz odpowiednio z
art. 2 nowej ustawy Prawo prywatne mi¢gdzynarodowe.

14 Zoodnie z art. 27 § 1 pkt | ustawy Prawo prywatne mi¢dzynarodowe do zobowigzan z umowy
sprzedazy rzeczy ruchomych stosuje si¢ prawo panstwa, w ktérym w chwili zawarcia umowy sprze-
dawca ma siedzib¢ albo miejsce zamieszkania. Nalezy jednak pamigtaé, ze Konwencja wiedenska
jako umowa mi¢dzynarodowa ma pierwszenstwo w obrocie dwustronnie gospodarczym przed tg
regulacjg ustawowa — chyba ze strony umowy postanowity inaczej.
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umowe sprzedazy sprzedawca zobowiazuje si¢ przenies¢ na kupujacego wlasnosé
rzeczy i wyda¢ mu rzecz, a kupujacy zobowigzuje si¢ rzecz odebrac i zaplaci¢
sprzedawcy cen¢. Podobnie definiowana jest umowa sprzedazy w roznych syste-
mach prawnych. Nie oznacza to jednak unifikacji jej unormowania; podkresli¢
wlasnie trzeba, Ze odmiennosci wystepujace w réznych systemach prawnych nie
sprzyjaja wzrostowi przeplywu towaréw. Umowy zawierane w ramach wykony-
wania dziatalnos$ci gospodarczej lub zawodowej, prowadzonej przez podmioty
majace swoje siedziby handlowe lub miejsce zamieszkania w réznych panstwach,
kryja znacznie wigkszy potencjal trudnosci, réwniez natury prawnej, niz umowy
pomiedzy podmiotami nalezacymi do tego samego systemu.

Problemy te prébowano rozwiazac przez stworzenie takiej regulacji mi¢dzyna-
rodowej, ktéra moglaby zosta¢ powszechnie przyjeta przez wigkszos¢ panstw.
Pierwsze prace nad ujednoliceniem prawa sprzedazy w skali mi¢dzynarodowe;j
podj¢to jeszcze w koncu lat dwudziestych XX w. pod auspicjami rzadu holender-
skiego. Po drugiej wojnie Swiatowej powrdcono, nie bez trudnosci i sporéw, do
tych prac. W 1966 r. Zgromadzenie Ogélne Naroddéw Zjednoczonych uchwalito
utworzenie Komisji Migdzynarodowego Prawa Handlowego Organizacji Narodéw
Zjednoczonych (UNCITRAL), w wyniku ktérej dziatalnosci doszlo do opracowa-
nia konwenc;ji przyjetej na konferencji dyplomatycznej w Wiedniu w 1980 r.

Konwencja Narodéw Zjednoczonych o umowach mi¢dzynarodowej sprzedazy
towar6éw, sporzadzona w Wiedniu 11 kwietnia 1980 r., jest Zrédlem prawa migdzy-
narodowej umowy sprzedazy. Polska ratyfikowala konwencj¢ 13 marca 1995 r.,
przy czym ten akt prawny wszedl w zycie | czerwca 1996 r.

Konwencja jest najwazniejszym aktem prawnym w tym zakresie i jednoczesnie
jest to umowa migdzynarodowa o najwigkszym znaczeniu dla handlu migdzynaro-
dowego!S. Zadaniem konwencji jest usunigcie kolizji zachodzacych migdzy niejed-
niolitymi normami prawnymi pochodzacymi z systeméw prawnych réznych
panstw. Konwencja ma si¢ przyczynia¢ do rozwoju migdzynarodowej wymiany
handlowej przez uproszczenie i ujednolicenie strony formalnoprawnej transakcji
handlowej. Strony umowy nie musza zna¢ wielu réznych systeméw prawnych,
zamiast tego moga wybrac jeden kompleksowy akt prawny. Konwencja reguluje:
zawarcie umowy sprzedazy, prawa i obowiazki sprzedajacego i kupujacego wyni-
kajace z umowy, form¢ umowy, zawarcie umowy, odstapienie od umowy i skutki
odstapienia, $rodki ochrony prawnej przystlugujace w razie naruszenia umowy
przez sprzedajacego lub kupujacego, przejscie ryzyka, odszkodowanie, odsetki,
zwolnienie od odpowiedzialnosci.

Trzeba pamigta¢, ze konwencja nie okresla jednak wszelkich kwestii zwiaza-
nych z zawarciem i obowiazywaniem umoéw sprzedazy w migdzynarodowym ob-

15 Obecnie mamy ponad 60 panstw konwencyjnych (warto dodaé, ze na $wiecie jest ponad 190
panstw).
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rocie handlowym. Nie reguluje ona m.in. waznosci umowy, wad oswiadczen woli,
zdolnosci stron do zawarcia umowy, dokonywania czynnosci prawnych przez pel-
nomocnika, skutkéw prawnorzeczowych umowy sprzedazy (np. wlasnosci sprze-
danych towar6éw), odpowiedzialnosci sprzedawcy za produkt wadliwy w zakresie
szkdd na osobie ($mier¢, utrata zdrowia) — kwestie te 1 wiele innych powinny by¢
rozstrzygane na podstawie prawa wlasciwego ustalonego za pomoca norm kolizyj-
nych miedzynarodowego prawa prywatnego.

4. Zakres zastosowania Konwencji wiedenskiej

Konwencja ma zastosowanie do réznych rodzajow sprzedazy (sprzedazy wy-
sylkowej, na prébe, ulicznej, a czasami takze do umowy dostawy, o ile strona za-
mawiajaca przyjmuje na siebie obowigzek dostarczenia zasadniczej czesci materia-
l6w!s. Ta umowa miedzynarodowa nie ma natomiast zastosowania do umowy za-
miany, uméw dystrybucyjnych, franchisingowych, darowizny.

Konwencje stosuje si¢ przy zawieraniu uméw w trybie ofertowym. Zgodnie z art. 2
nie dotyczy ona uméw zawieranych w trybie: licytacji, aukcji, przetargu i negocjaciji
oraz egzekucji sadowej 1 administracyjnej. Dodatkowo niektdre rodzaje towaréw, ze
wzgledu na wystepujace w tej materii uregulowania szczeg6lne, réwniez sa wylaczone
spod dziatania konwencji. Nie ma ona zastosowania do sprzedazy: nieruchomosci,
okretéw, statkéw, poduszkowcow i statkéw powietrznych, energii elektrycznej (ale ma
zastosowanie do sprzedazy gazu, ropy naftowej, wegla), udziatéw, akeji, tytutéw inwe-
stycyjnych, papieréw wartosciowych lub pieniedzy. Konwencja nie odnosi si¢ tez do
sprzedazy konsumenckiej, czyli towaréw zakupionych przez osoby fizyczne do uzytku
osobistego. Nie dotyczy ona réwniez sprzedazy wierzytelnosci, praw wlasnosci inte-
lektualnej (np. patentu lub licencji). Natomiast ma zastosowanie do sprzedazy mate-
rialnych $rodkéw wiedzy lub mysli naukowo-technicznej, np. ksiazek, dyskietek, pro-
graméw komputerowych, ale tych majacych sw6j materialny substrat, a nie za$ beda-
cych przygotowaniem programu na indywidualne zaméwienie. Nie stosuje si¢ jej do
uméw o $wiadczenie ustug [Konwencja wiedenska o umowach... 2001, s. 43-52].

Konwencja stanowi regulacje tylko takich uméw, ktére spetniaja facznie naste-
pujace warunki [Zarnowiec 2003]:

a) sq w jej rozumieniu umowami sprzedazy,

b) ich przedmiotem jest towar,

¢) maja migdzynarodowy charakter,

d) nie zostaly wytaczone z zakresu unormowania konwencji przez jej art. 2.

Strony zawierajace umowg sprzedazy w handlu migdzynarodowym moga dokona¢
wyboru prawa wilasciwego. Moga one wskaza¢ prawo wewngtrzne ktéregos panstwa

16 Zob. tu uwagi krytyczne M. Pazdana do art. 3 konwencji dotyczace bledéw w urzedowym
ttumaczeniu konwencji, zawarte w: [Konwencja wiederiska o umowach... 2001, s. 89].
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lub tez Konwencj¢ wiedenska. Jednak strony powinny wyraznie wylaczyc¢ zastosowa-
nie tej wlasnie umowy miedzynarodowej, jezeli wskazujg prawo wewnetrzne danego
panstwa i nie chca stosowaé konwencji lub ktéregokolwiek z jej postanowien (art. 6
konwencji). Wymaga podkreslenia, ze powolywanie si¢ stron umowy sprzedazy na
konwencj¢ nie jest w ogdle konieczne, zeby miala ona zastosowanie do danej
umowy. Nie ma tez znaczenia, czy strony mialy swiadomos¢ jej istnienia i czy
wiedzialy, ze panstwa, w ktdrych maja one swoje siedziby handlowe, sa panstwami
konwencyjnymi. Znaczenie ma natomiast fakt ujawnienia przez kontrahentéw
przed zawarciem lub w chwili zawarcia umowy swych siedzib handlowych.

Przez siedzibe handlowa nalezy rozumieé miejsce, w ktérym prowadzona jest
stala dziatalnos$¢ gospodarcza, a nie miejsce, w ktérym znajduje si¢ siedziba zarza-
du osoby prawnej lub w ktérym spétka wpisana jest do wiasciwego rejestru. Sie-
dziba handlowa wskazuje na rzeczywista wigz migdzy strona umowy a okreslonym
miejscem. W przypadku spélki handlowej przede wszystkim chodzi o jej giéwne
miejsce prowadzenia dzialalnosci gospodarczej, ktére na ogét pokrywa si¢ z rze-
czywista siedziba zarzadu. Jezeli spolka prowadzi dzialalnos¢ w kilku parstwach,
to przyjmuje si¢, ze ma ona dodatkowe siedziby handlowe w tych panstwach, o ile
jest tam prowadzona trwala dziatalno$¢ gospodarcza o duzym stopniu samodziel-
nosci, czyli dziatalnos¢ wyodr¢bniona organizacyjnie, np. w postaci oddziatu. Do-
da¢ mozna, iz przy zmianie siedziby handlowej miarodajny jest stan z chwili za-
warcia kontraktu. Przy okre$laniu siedziby handlowej nalezy positkowaé si¢ prze-
pisem art. 10 konwencji, zgodnie z ktérym jezeli strona posiada wigcej niz jedna
siedzib¢ handlowa, to za siedzibe handlowa uwaza si¢ te, ktdra ma najscislejszy
zwiazek z umowa i z jej wykonaniem, ze wzgledu na okolicznosci znane stronom
lub rozwazane przez nie w jakimkolwiek czasie przed zawarciem lub w chwili
zawarcia umowy. Natomiast jezeli strona nie ma siedziby handlowej, to bierze sig¢
pod uwage miejsce jej stalego zamieszkania [Konwencja wiedenska o umowach...
2001, s. 55-57, 150-153].

Konwencja ma zastosowanie w razie braku wyboru prawa przez strony, o ile
obie strony umowy sprzedazy maja siedziby handlowe w panstwach bedacych
sygnatariuszami konwencji albo normy kolizyjne migdzynarodowego prawa pry-
watnego wskazuja jako prawo wlasciwe ustawodawstwo panstwa konwencyjne-
g0'”. Drugg sytuacj¢ mozna zilustrowaé nastgpujacym przykladem z judykatury: w
orzeczeniu z 1993 r. w sprawie nr 7197 Sad Arbitrazowy przy Mig¢dzynarodowej
Izbie Handlowej w Paryzu'® w sporze migdzy przedsigbiorstwem austriackim i
bulgarskim stwierdzil, ze poniewaz strony nie wybraly prawa wtasciwego, zasto-
sowanie austriackich i bulgarskich norm kolizyjnych migdzynarodowego prawa

17 W tej drugiej sytuacji mozliwe jest ztozenie przez panstwo zastrzezenia o niestosowaniu kon-
wencji przez umawiajace sig panstwo na podstawie art. 95 konwencji.
18 Zob. liczne przyktady z orzecznictwa zagranicznego: [Tynel 2002, s. 115-118].
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prywatnego doprowadzilo do ustalenia, ze prawem wilasciwym majacym zastoso-
wanie w sporze jest prawo austriackie (jako prawo panstwa, w ktérym siedzib¢ ma
sprzedawca). Wobec tego, ze Konwencja wiedenska zostala inkorporowana do
austriackiego systemu prawnego sad zastosowal te konwencj¢ (a nie prawo we-
wnetrzne austriackie). Sad zauwazyl rowniez, ze skoro wlasciwe w sprawie jest
prawo austriackie, jest bez znaczenia, ze Bulgaria, w ktérej kupujacy ma swoja
siedzibe handlowa, nie byla strong konwencji w chwili zawarcia mi¢gdzy stronami
umowy sprzedazy.

Zgodnie z art. 9 konwencji strony s3 zwiazane wszelkimi zwyczajami, ktdre
uzgodnily, oraz ustalona miedzy nimi praktyka. Przy braku odmiennego porozu-
mienia stron uwaza si¢, ze strony przyjmuja w sposéb dorozumiany stosowanie do
kontraktu przez nie zawartego lub do sposobu jego zawarcia zwyczajéw, ktére
znaly lub powinny byly zna¢ i ktére sa w handlu migdzynarodowym ogdlnie znane
1 powszechnie stosowane przez strony do uméw tego rodzaju w danej dziedzinie
handlu. Mozna przyktadowo wskaza¢ mi¢dzynarodowe reguly wyktadni termindéw
(formut) handlowych, znane pod nazwa Incoterms. Incoterms to najstarszy 1 naj-
czgsciej stosowany akt Miedzynarodowej Izby Handlowej (MIH) utworzonej w
1919 r. (International Chamber of Commerce ~ ICC) z siedziba w Paryzu. Inco-
terms dotycza tzw. bazy dostawy, czyli podzialu migdzy sprzedawca a kupujacym
kosztéw i cigzaréw odnoszacych si¢ przede wszystkim do przewozu, ubezpiecze-
nia, przejscia ryzyka przypadkowe;j utraty lub przypadkowego uszkodzenia towaru
w czasie transportu. Zasadniczo Incoterms znajduja zastosowanie, gdy strony si¢
na nie powolaja w umowie z podaniem odpowiedniej formuly. Reguty te nie maja
charakteru bezwzglednie wiazacego, jednakze nalezy si¢ liczy¢ z tym, ze beda one
stosowane takze wtedy, gdy sad uzna za zwyczaj ich postanowienia lub sama prak-
tyke ich stosowania. Co do zasady Incoterms sa bardziej szczegdtowe niz konwen-
cja i maja pierwszenstwo przed nig (w razie powolania si¢ na nie w kontrakcie
przez strony), ale jej nie wykluczaja.

5. Zawarcie umowy sprzedazy

W konwencji uregulowane zostaly zagadnienia zwiazane z zawarciem umowy
poprzez zlozenie oferty i jej przyjecie'®. Przez ofertg nalezy rozumie¢, zgodnie z
art. 14 konwencji, propozycj¢ zawarcia umowy skierowana do jednej osoby lub
wielu okreslonych oséb, jezeli jest wystarczajaco precyzyjna i wskazuje, ze ofe-
rent, w razie przyjecia oferty, ma zamiar by¢ nia zwiazany. Propozycja jest wystar-

19 Konwencja nie reguluje zawierania uméw w trybie negocjacji, chociaz w obrocie migdzyna-
rodowym zawieranie uméw ta droga jest coraz powszechniejsze. Konwencja moze mie¢ jednakze
zastosowanie do uméw zawieranych w drodze negocjacji, jesli strony umowy tak postanowia — wnio-
sek taki wynika z art. 6 konwencji.
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czajaco precyzyjna, jezeli wskazuje towary oraz w sposéb wyrazny lub dorozu-
miany okresla lub pozwala ustali¢ ich ilos¢ i ceng. Natomiast propozycje skierowa-
ng do oséb nieokreslonych uwaza si¢ jedynie za zaproszenie do sktadania ofert,
chyba ze osoba skladajaca taka propozycje jednoznacznie o$wiadczyta inaczej.

Oferta staje si¢ skuteczna i wiaze oferenta z chwilg dotarcia do adresata. Ofe-
rent moze wycofa¢ ofertg, ktéra nie dotarla jeszcze do adresata. Inaczej jest nato-
miast z oferta, ktéra dotarla juz do adresata. Nie zawsze bedzie ja mozna odwotaé
(zob. art. 16 konwencji).

Umowa jest zawarta z chwilg, gdy przyjecie oferty stanie si¢ skuteczne zgodnie
z postanowieniami konwencji (art. 23). Oferta, oswiadczenie o jej przyjeciu lub
Jjakiekolwiek inne ujawnienie zamiaru ,,dochodzi” do adresata, jezeli ztozone zosta-
o w formie ustnej lub dostarczone samemu adresatowi w jakikolwiek inny sposéb
do jego siedziby handlowej lub na jego adres pocztowy, a jezeli nie ma on siedziby
handlowej lub adresu pocztowego — do miejsca jego stalego zamieszkania.

Przyjecie oferty moze by¢ dokonane przez o$wiadczenie lub inne zachowanie
wyrazajace zgode¢ na ofertg, jezeli doszto ono do oferenta. Milczenie oraz brak
dzialania nie stanowi przyjgcia oferty (art. 18 ust. 1). Jednakze, zgodnie z oferta
lub ustalona migdzy stronami praktyka albo zwyczajem przyjetym przez strony,
adresat oferty moze wyrazi¢ zgod¢ przez dokonanie czynnosci, np. zwiazanej z
wysylka towaréw lub zaplata ceny, nie zawiadamiajac oferenta, przyjecie oferty
jest skuteczne z chwila dokonania tej czynnosci, jesli czynnos¢ ta dokonana zostala
w rozsadnym terminie, uwzgledniajac okolicznosci danej transakcji?C.

Umowa sprzedazy nie wymaga do jej zawarcia lub potwierdzenia formy pi-
semnej 1 nie podlega zadnym innym wymogom co do formy (zasada zawarta w
art. 11). Jednak kazde panstwo, bedace sygnatariuszem konwencji, mogto ztozyé
oswiadczenie na podstawie art. 96 w zwiazku z art. 12 konwencji, dotyczace for-
my. Zastrzezenie nalezy odczytywac tak, jakby kwestia formy w ogéle nie byla w
konwencji regulowana, w konsekwencji czego sad orzekajacy zastosuje whasciwe
prawo wewngtrzne, z ktérego zapewne bedzie wynika¢ obowiazek zachowania
okreslonej formy umowy (zwykle pisemnej). O$wiadczenia dotyczace formy zlo-
zyty: Argentyna, Biatorus, Chile, Chiny, Estonia, Litwa, Rosja, Ukraina, Wegry,
przy czym jezeli kontrakt ma by¢ zawarty przez pelnomocnika, to nalezy zachowac
przepisy dotyczace petnomocnictwa, z ktérych moze wynika¢ obowigzek zacho-
wania okre$lonej formy — kwestii pelnomocnictwa konwencja juz nie reguluje?'.
W wigkszosci panstw umowa w obrocie mi¢gdzynarodowym moze wiec by¢ zawar-
ta w formie ustnej, co moze zosta¢ udowodnione w jakikolwiek sposéb, w tym
réwniez na podstawie zeznan $Swiadkéw. Jednakze przepisy o charakterze ius co-

20 Por. urzgdowe tlumaczenie konwencji.
21 prawo wiasciwe dla formy pelnomocnictwa wskazuja normy kolizyjne obowiazujace w pan-
stwie siedziby sadu.
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gens prawa publicznego (administracyjnego, karnego, podatkowego, celnego, de-
wizowego) moga przewidywa¢ réznorodne sankcje w razie niedopetnienia formal-
nosci przewidzianych w tych przepisach. W rozumieniu konwencji przyjmuje sig,
ze forma pisemna obejmuje réwniez przekaz telegramem lub teleksem (art. 13).
Forma pisemna nie obejmuje jednak poczty elektronicznej ani faksu, w zwiagzku z
trudnosciami z wykazaniem dorgczenia, rozumianego jako dostarczenia o$wiad-
czenia woli do adresata. Ponadto umowa zawarta na pismie z woli stron, ktéra
zawiera postanowienie przewidujace form¢ pisemna dla jej zmiany lub uzgodnio-
nego rozwiazania, nie moze by¢ zmieniona lub rozwiazana w inny sposéb [Kon-
wencja wiedeniska o umowach... 2001, s. 154-159].

6. Obowiazki sprzedajacego i kupujacego

Obowiazki sprzedajacego zostaty okreslone w art. 30 konwencji, w mysl ktérego
sprzedajacy jest obowiazany: dostarczy¢ towary, przekaza¢ wszelkie dokumenty ich
dotyczace oraz przenies¢ prawo wlasnosci towaréw, zgodnie z umowg i konwencja.

Konwencja przewiduje réwniez uzupetniajace normy o charakterze ius disposi-
tivum, majace zastosowanie w braku postanowien umownych, okreslajace kiedy,
gdzie i jak sprzedajacy powinien wykona¢ swoje obowiazki. Zgodnie z art. 31
konwencji, jezeli sprzedajacy nie jest obowigzany dostarczy¢ towary w okreslonym
miejscu, to jego obowigzek dostawy polega na wydaniu towaréw pierwszemu
przewoznikowi w celu przekazania ich kupujacemu, jezeli umowa sprzedazy prze-
widuje przewdz towaréw, lub na postawieniu towaréw do dyspozycji kupujacego
w okre$lonym miejscu, w ktérym towary maja by¢ pobrane z okreslonych zapaséw
lub wyprodukowane, albo tez na postawieniu towaréw do dyspozycji kupujacego
w miejscu, w ktérym sprzedajacy mial swoja siedzibg handlowa w chwili zawarcia
umowy w pozostalych przypadkach. W mysl art. 33 konwencji sprzedajacy powi-
nien dostarczyé towary wedtug ilosci, jakosci i w asortymencie przewidzianym w
umowie oraz umieszczone lub zapakowane w sposéb przewidziany w umowie.

Obowiazki kupujacego okreslone sa w art. 53 konwencji, zgodnie z ktérym powi-
nien on zaplaci¢ cen¢ za towary oraz przyjac dostawe, zgodnie z umowa i konwencja.

Obowiazek zaptaty ceny przez kupujacego obejmuje podjgcie przez kupujace-
go takich srodkéw oraz spelnienie takich formalnosci, ktére umozliwia dokonanie
zaplaty i ktére wymagane s3 w ramach umowy lub jakichkolwiek przepiséw ustaw
lub rozporzadzen. Jezeli kupujacy nie jest zobowiazany zaptaci¢ ceny w innym
szczegélnym miejscu, to powinien zaplaci¢ ja sprzedajacemu w siedzibie handlo-
wej sprzedajacego, lub jezeli zaptata ma by¢ dokonana w zamian za wydanie towa-
réw lub dokumentéw — w miejscu tego wydania. Kupujacy powinien zaptaci¢ ceng
w terminie oznaczonym lub dajacym sie okresli¢ wedlug umowy i konwencji, bez
potrzeby jakiegokolwiek zadania lub wypelnienia jakiejkolwiek formalnosci ze
strony sprzedajacego.
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Obowiazek odbioru dostawy przez kupujacego polega na dokonaniu wszelkich
czynnosci, ktérych mozna od niego rozsadnie oczekiwaé w celu umozliwienia
dokonania dostawy przez sprzedajacego i przejeciu towaréw.

Sprzedajacy lub odpowiednio kupujacy ponosi odpowiedzialnosé prawng w
przypadku naruszenia umowy. Pojgcie ,,naruszenie umowy” jest swoiste dla oma-
wianej konwencji migdzynarodowej, natomiast w prawie krajowym mamy do czy-
nienia z niezgodnoscia towaru konsumpcyjnego z umowa?? czy tez z wada (fizycz-
na lub prawna) rzeczy. W konwencji wyr6znia si¢ istotne naruszenie umowy, tak
wigc a contrario mozna méwié réwniez o nieistotnym naruszeniu umowy. Kwali-
fikacja naruszenia (jako istotna badz nieistotna) warunkuje katalog uprawnien,
ktére przystuguja stronie pokrzywdzonej, o czym bedzie dalej mowa.

Zgodnie z art. 25 konwencji naruszenie umowy przez jedna ze stron uwaza
si¢ za istotne, jezeli powoduje dla drugiej strony taki uszczerbek, ktéry w sposéb
zasadniczy pozbawia t¢ strong tego, czego zgodnie z umowa miata prawo oczeki-
waé, chyba ze strona naruszajgca umowe nie przewidywala takiego skutku i osoba
rozsadna tego samego rodzaju i w tych samych okoliczno$ciach nie przewidziataby
takiego skutku. Przykladami istotnego naruszenia umowy sa: niedotrzymanie wy-
mogdéw co do jakosci, jak tez dostarczenie towaru obciazonego prawami lub rosz-
czeniami osoby trzeciej i inne sytuacje, ktérych przyktady mozna odnalez¢ w boga-
tym orzecznictwie sadéw (zagranicznych), zwlaszcza arbitrazowych, dotyczacym
sporéw na tym tle. Nalezy podkresli¢, ze cigzar dowodu i wykazania uszczerbku
spoczywa na osobie, ktéra korzysta ze srodkéw ochrony prawne;.

Towary dostarczone przez sprzedajacego powinny by¢ zgodne z umowa. W arty-
kule 35 ust. 2 konwencji okreslono, Zze towary sa zgodne z umowa, gdy:

a) nadaja si¢ do uzytku w takich celach, w jakich zwykle stuza towary tego sa-
mego rodzaju,

b) nadaja si¢ do specjalnych celéw, podanych wyraznie lub w sposéb dorozu-
miany do wiadomosci sprzedajacego w chwili zawarcia umowy, z wyjatkiem przy-
padkéw, gdy z okolicznosci wynika, ze kupujacy nie polegal lub ze z jego strony
nierozsadne byloby poleganie na kompetencji i ocenie sprzedajacego,

¢) posiadaja cechy towaréw, ktére sprzedajacy przedstawil kupujacemu jako
prébki lub wzory,

d) sa umieszczone lub opakowane w sposéb zwyczajowo przyjety dla tego ro-
dzaju towaréw lub gdy taki zwyczajowo przyjety sposéb nie istnieje w sposob
pozwalajacy na odpowiednie ich utrzymanie i zabezpieczenie.

22 Réwniez prawo wspdlnotowe postuguje si¢ pojeciem niezgodnosci towaru (konsumpcyjnego)
z umowa, np. w dyrektywie nr 99/44 (OJ L 99.171.12) dotyczacej wybranych aspektéw sprzedazy
konsumenckiej oraz zwiazanych z tym gwarancji.
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7. Srodki ochrony prawnej przystugujace stronie poszkodowanej
W razie naruszenia umowy

W konwencji zawarto katalog $rodkéw ochrony prawnej przystugujacych za-
réwno kupujacemu, jak i sprzedajacemu, w sytuacji gdy druga strona nie wywiaze
si¢ z kontraktu lub nienalezycie wykona kontrakt, co zgodnie z terminologia kon-
wencji nazywane jest naruszeniem umowy. Niezaleznie od tego, kto jest strong
pokrzywdzona, kupujacy czy sprzedajacy, konstrukcja uprawnien przystugujacych
w takich wypadkach jest analogiczna.

Generalnie strona pokrzywdzona moze (wedtug swojego wyboru):

1) zada¢ od drugiej strony wykonania zobowiazania,

2) zada¢ odszkodowania (wystepuje tu szerokie pojecie szkody obejmujace: re-
alny uszczerbek w majatku, utracony zysk oraz (ewentualnie) odszkodowanie za
straty moralne),

3) odstapié od umowy;
kupujacy ma prawo réwniez:

4) obnizy¢ cene,

5) zadaé towaréw zastegpczych,

6) zada¢ naprawienia towaréw.

Odstapienie od umowy zwalnia obie strony z ich zobowiazan wynikajacych z
umowy, z zastrzezeniem ewentualnie nalezmego odszkodowania. W takiej sytuacji
strony zwracaja sobie to, co od siebie otrzymaty. Uprawnienie odstapienia przystuguje
tylko w sytuacji istotnego naruszenia umowy oraz po wyznaczeniu stronie, ktora istot-
nie naruszyla umowe dodatkowego terminu do wykonania jej zobowiazania, w roz-
sadnej dlugosci (dla kupujacego podstawe prawng stanowi tu art. 49 ust. 1 w zwiaz-
ku z art. 47 ust. 1, natomiast dla sprzedajacego — odpowiednio art. 64 ust. | w zwiazku
z art. 63 ust. 1 konwencji).

Podkreslenia wymaga, ze przestanka skutecznego dochodzenia roszczen z tytu-
hu naruszenia umowy jest terminowos$¢ ich zgloszenia. Jesli wigc kupujacy chce
skorzystaé z przystugujacych mu $rodkéw ochrony prawnej, to powinien dokonaé
kontroli towaréw lub spowodowaé dokonanie kontroli w najkrétszym, praktycznie
mozliwym w danych okolicznosciach terminie (art. 38 ust. 1 konwencji) oraz za-
wiadomi¢ sprzedajacego o charakterze wystgpujacych niezgodnosci. Kupujacy
bowiem traci prawo do powolywania si¢ na brak zgodnosci towaréw, jezeli nie
zawiadomi sprzedajacego o charakterze wystgpujacych niezgodnosci w rozsadnym
terminie od chwili, w ktérej niezgodnosci te zostaly przez niego wykryte lub po-
winny byly zosta¢ wykryte. W kazdym przypadku kupujacy traci prawo do powo-
lywania si¢ na brak zgodnosci towaréw, jezeli nie zawiadomi o nim sprzedajacego
najpézniej w ciagu dwdéch lat od daty, w ktdrej towary zostaty rzeczywiscie wyda-
ne kupujacemu, chyba ze termin ten jest niezgodny z umownym okresem gwaran-
cji (art. 39 ust. 1 i 2 konwencji). Jednak przyklady z orzecznictwa dowodza, iz sady
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uwazaja za ,rozsadny termin” co najwyzej termin kilkutygodniowy. Kupujacy
powinien zatem w krétkim czasie po otrzymaniu dostawy przeprowadzi¢ losowe
badanie prébek i natychmiast powiadomié sprzedajacego o niezgodnosci towaru z
umowa oraz o charakterze tych niezgodnosci.

8. Pozostate postanowienia konwencji

Nie sposéb w niniejszym opracowaniu wspomnie¢ o wszystkich kwestiach
uregulowanych w konwencji, niemniej jednak uwage zwracaja szczegélnie takie
instytucje prawne, jak: przejscie ryzyka oraz zwolnienia od odpowiedzialnosci za
niewykonanie obowiazkéw wynikajacych z kontraktu.

Na podstawie art. 66 konwencji utrata lub uszkodzenie towaréw po przejsciu
ryzyka na kupujacego nie zwalnia go od obowiazku zaplaty ceny, chyba ze utrata
lub uszkodzenie wynikato z dzialania lub zaniechania sprzedajacego. W konwencji
uregulowano tez przykladowe sytuacje przejscia ryzyka. Ryzyko przechodzi na ku-
pujacego z chwila: wydania przez sprzedajacego towaréw pierwszemu przewozni-
kowi — jezeli umowa sprzedazy przewiduje przewodz towaréw i sprzedajacy nie jest
zobowiazany do wydania ich w okreslonym miejscu, albo z chwila zawarcia umowy
— w odniesieniu do towaréw sprzedawanych w trakcie przewozu, natomiast w pozo-
statych przypadkach — z chwilg odebrania przez niego towaréw od kupujacego.

W sprawie zwolnienia od odpowiedzialnosci w art. 79 konwencji postanowio-
no, ze strona nie ponosi odpowiedzialnosci za niewykonanie ktérego$ ze swoich
obowiazkéw, jezeli udowodni, ze niewykonanie to nastapito z powodu przeszkody
od niej niezaleznej i ze nie mozna bylo od niej rozsadnie oczekiwac wzigcia pod
uwage tej przeszkody w chwili zawarcia umowy lub uniknigcia badZz przezwycig-
zenia przeszkody lub jej nastgpstw. Ten wyjatek mozna réwniez wziaé pod uwage,
jezeli niewykonanie obowiazkéw kontaktu nastapito z powodu niewykonania zo-
bowiazania przez osobg trzecig zaangazowang do wykonania umowy.

Dokladne okreslenie chwili, w ktérej ryzyko utraty Iub uszkodzenia towaru
przechodzi ze sprzedajacego na kupujacego, jak réwniez klauzule wylaczajace lub
ograniczajace odpowiedzialnosé, w tym gidwnie klauzule sity wyzszej, moga byé
okreslane przez strony w samym kontrakcie albo przez wyraZzne postanowienie
albo przez uzycie odpowiedniej formuty handlowej (np. Incoterms). Niemniej dla
czestych sytuacji, w ktérych kontrakt nie zawiera takich postanowien, w konwencji
zawarto zestaw regut majacych wodwczas zastosowanie [Hermanowski 2004,
s. 19-20; Tynel 2002, s. 132-133].

9. Przedawnienie w migdzynarodowej sprzedazy towarow

Przepisy prawa cywilnego tacza z uptywem czasu okreslone skutki prawne
(przedawnienie). Oznacza to, ze uptyw czasu powoduje utrudnienia lub uniemoz-
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liwia realizacj¢, po uptywie okreslonego czasu, roszczen przystugujacym stronom
umowy. Instytucja przedawnienia, majaca niebagatelne znaczenie dla obrotu hand-
lowego, jest normowana w poszczegllnych systemach prawnych rozmaicie.
Przedawnienie w jednych systemach prawnych kwalifikuje si¢ jako instytucje ma-
terialnoprawng, w innych jako instytucj¢ procesowoprawng. W jednych przedaw-
nia si¢ prawo, w innych roszczenie, jeszcze w innych — prawo sadowego docho-
dzenia roszczefi. Rézne bywajq termy przedawnienia oraz przestanki, od ktérych
uzaleznia si¢ zawieszenie badz przerwanie terminu przedawnienia.

Ujednolicenie prawa dotyczacego przedawnienia nastapilo w konwencji o
przedawnieniu w mi¢dzynarodowej sprzedazy towaréw, sporzadzonej w Nowym
Jorku 14 czerwca 1974 1.2 dzigki pracom UNCITRAL. Mimo ze Konwencja nowo-
jorska zostala przyjeta przed Konwencja wiedeniska (w 1980 r.), stanowi w istocie
uzupetnienie Konwencji wiedenskiej o umowach migdzynarodowej sprzedazy towa-
réw. W Konwencji nowojorskiej dokonano bowiem korekt protokotem z 1980 r.

Zgodnie z art. 1 ust. 1 Konwencji nowojorskiej okresla ona warunki, w ktérych
wzajemne roszczenia kupujacego i sprzedajacego, wynikajace z umowy migdzyna-
rodowej sprzedazy towaréw lub odnoszace si¢ do jej naruszenia, zakonczenia lub
uniewaznienia, nie moga by¢ dalej dochodzone z powodu uptywu pewnego okresu
— taki okres nazwany jest w konwencji ,terminem przedawnienia”. Podkreslenia
wymaga, ze uplyw terminu przedawnienia bgdzie brany pod uwage w kazdym
postepowaniu wylacznie na wniosek strony postgpowania (art. 24 Konwencji no-
wojorskiej). Wynika z tego, ze to dluznik powinien wiedzie¢ o uplywie terminu
przedawnienia, zeby méc skorzystaé ze swojego prawa podmiotowego, podnoszac
zarzut przedawnienia, w razie gdy wierzyciel wytoczy mu powddztwo. Termin
przedawnienia, stosownie do art. 8 Konwencji nowojorskiej, wynosi 4 lata. Jest on
liczony od dnia, w ktérym roszczenie powstaje. Termin przedawnienia nie moze
by¢ zmieniany (np. skracany) przez jednostronne o$wiadczenia stron lub umowe
migdzy stronami. Natomiast w kwestii przerwania i zawieszenia biegu terminu
przedawnienia generalnie mozna stwierdzié, ze przerwa (sytuacja, w ktérej nowy
czteroletni termin rozpocznie si¢ na nowo) nastgpuje przez: wniesienie powédztwa
do sadu oraz przez uznanie w formie pisemnej dlugu przez dluznika, przy czym
zaplata odsetek lub czesciowe wykonanie zobowigzania przez diuznika bedzie
mialo taki sam skutek, jak uznanie dlugu, zawieszenie (skutkujace przedluzeniem
terminu przedawnienia) zas wynika¢ moze z wystapienia niemozliwej do przezwy-
cigzenia przeszkody, na ktéra wierzyciel nie mial wplywu. Przypomnie¢ mozna, ze
strony kontraktu moga oczywiscie wylaczy¢ zastosowanie Konwencji nowojor-
skiej, podobnie jak ma to miejsce w stosunku do Konwencji wiedenskiej.

23 DzU 1997 nr 45, poz. 282.
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10. Podsumowanie

Reasumujac, umowa sprzedazy tradycyjnie odgrywa w mi¢dzynarodowym obro-
cie handlowym najwazniejsza role, pomimo rozwoju nowych form wymiany, i stad
wynika potrzeba unifikacji prawa uméw sprzedazy. Najwazniejszym aktem praw-
nym w tej materii jest Konwencja wiedenska o umowach migdzynarodowej sprzeda-
zy towaréw z 1980 r., ktora stosuje si¢ do sytuacji powiazanych z systemem praw-
nym wigce) niz jednego panstwa. Jednak nie ma ona zastosowania wewnatrz panstw
konwencyjnych. Stosuje si¢ ja tylko do uméw sprzedazy zawieranych w miedzyna-
rodowym obrocie handlowym, i to o tyle, o ile strony nie wylacza jej zastosowania.
Strony nierzadko wylaczaja konwencje, z reguty bowiem strona ekonomicznie sil-
niejsza dazy do narzucenia swojego prawa wewngtrznego przez zawarcie w kontrak-
cie postanowienia, iz w kwestiach nieuregulowanych beda mie¢ zastosowanie prze-
pisy prawa jej siedziby (Kodeks cywilny i inne, odpowiednie akty prawne). Jednak
nie zawsze si¢ tak dzieje, jako ze strony umowy moga: nie dokona¢ wyboru prawa
wlasciwego albo okreslajac nieprecyzyjnie, iz wlasciwe bedzie prawo danego pan-
stwa, wskazuja caly system prawny tego panstwa i tym samym — nawet nieswiado-
mie — doprowadzajg do zastosowania konwencji czy wreszcie celowo mogg wybrac
konwencj¢. Konwencja zawiera bowiem nowoczesng regulacje uméw sprzedazy
odpowiadajaca potrzebom migdzynarodowego obrotu handlowego.

Wybér prawa polskiego przez strony zawierajace umowe sprzedazy w miedzy-
narodowym obrocie handlowym prowadzi zatem z reguly do zastosowania Kon-
wencji wiedenskiej, nie za§ postanowienn Kodeksu cywilnego. Skutek ten z urzedu
powinni uwzglgdnia¢ polscy sedziowie. Zadziwiajace wobec tego wydaje sig to, iz
tak niewiele jest opublikowanych orzeczen polskich sadéw powszechnych opar-
tych na postanowieniach konwencji (poza kilkoma - jak do tej pory — wyrokami)
[Wyrok SN z dnia 22 pazdziernika 2004 r., Wyrok Sadu Apelacyjnego w Warsza-
wie... 2004; Wyrok Sadu Apelacyjnego w Katowicach... 2005; Wyrok SN z dnia
27 stycznia 2006...]. Sytuacja ta z cala pewnoscia nie wynika z niewystgpowania
sporéw na gruncie uméw miedzynarodowej sprzedazy towaréw ani z braku prze-
stanek stosowania prawa jednolitego. Raczej podyktowana jest wciaz jeszcze nikla
znajomoscia konwencji prawa mi¢dzynarodowego. Niezastosowanie umowy mig-
dzynarodowej w sytuacji, kiedy powinna by¢ ona zastosowana z urzedu przez sad
rozpatrujacy sprawe, stanowi przeciez naruszeni¢ prawa materialnego i moze by¢
przedmiotem zarzutu apelacyjnego lub podstawa kasacji.
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CONTRACTS FOR THE INTERNATIONAL SALE
OF GOODS ACCORDING TO THE VIENNA CONVENTION
AS A PART OF INTERNATIONAL PRIVATE LAW SENSU LARGO

Summary

Despite the development of new forms of exchange, contracts of sale have traditionally played
the most important role in international trade and hence the need for unification of the law on sales
contracts. The most important legal act in this respect is the Vienna Convention of 11" April 1980
concerning contracts for the international sale of goods. The Convention is applied to transactions
involving legal systems of more than one state. Yet the Vienna Convention is not applied in internal
legal systems of the Convention member states. The unified law is applied only to contracts of sale
concluded in international trade, as long as it has not been excluded by the contracting parties. And
the parties often exclude the above international convention because usually, the intention of the
economically more powertul party will be to impose its internal law by including a provision that any
matters not regulated in the contract will be governed by the law applicable to the registered office of
such party (civil code and other applicable legislation). However, it does not have to be like that
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because the parties to the contract can: not choose any applicable law or, by imprecisely indicating
that the applicable law will be the law of the given state they indicate the entire legal system of such
state and consequently — even without being aware of it — they lead to the application of the Conven-
tion, or finally they may deliberately choose the Convention.

The Convention aims to remove the collisions occurring among non-uniform legal standards in-
cluded in the legal systems of various states. The Convention is intended to contribute to the devel-
opment of international trade by providing simplification and standardization of formal and legal
aspects of trade contracts. The parties to the contract do not need to know many different legal sys-
tems, but instead they can choose one comprehensive legal act. The Convention includes modern
regulations concerning sales contracts meeting the requirements of international trade.

Katarzyna Marak — dr, adiunkt w Katedrze Prawa Gospodarczego Akademii Ekonomicznej we
Wroctawiu.
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