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CHARAKTER WYMIANY HANDLOWEJ POLSKI  
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Streszczenie: Artykuł jest poświęcony analizie zmian, jakie nastąpiły w polskim handlu za-
granicznym po 1990 roku, kiedy w kraju rozpoczął się proces transformacji gospodarczej. 
Pierwszy punkt pracy to krótki wstęp. W drugim punkcie opisano zmiany wartości eksportu 
oraz importu, a także zmiany ich rozmiarów fizycznych (wolumenu). Trzeci punkt zawiera 
analizę struktury towarowej polskiej wymiany zagranicznej. Zastosowano tutaj podział pro-
duktów według WTO. W kolejnym czwartym punkcie dokonano analizy salda wymiany hand- 
lowej Polski według przyjętego podziału na grupy produktów. W pracy zwrócono także  
uwagę na stopień wewnątrzgałęziowego charakteru naszych obrotów zagranicznych. Wyko-
rzystano w tym celu indeks intensywności wymiany wewnątrzgałęziowej, a wyniki obliczeń 
opisano w piątym punkcie pracy. Ostatnią częścią są syntetyczne wnioski.

Słowa kluczowe: handel zagraniczny Polski.

1. Wstęp

Jedną z cech współczesnej gospodarki światowej jest postępująca liberalizacja sto-
sunków handlowych w skali międzynarodowej. Sprzyja to rozwojowi wymiany to-
warowej poszczególnych państw, a przez to rozwojowi handlu światowego. Polska 
jest jednym z krajów, które w wyniku transformacji gospodarczej zyskały możli-
wość pełniejszego i łatwiejszego dostępu do rynków innych państw. Otwarcie się 
stwarza konieczność dostosowywania się do wymogów międzynarodowej konku-
rencji i wymusza zmiany strukturalne w gospodarce. Uważa się, że współczesny 
handel międzynarodowy ma w decydującej większości charakter wewnątrzgałęzio-
wy, tzn. poszczególne kraje eksportują i importują dobra będące bliskimi substytuta-
mi w konsumpcji i/lub produkcji1. Udział w takim handlu wiąże się dla poszczegól-
nych krajów z wieloma korzyściami. A. Zielińska-Głębocka podaje, że są to przede 
wszystkim2:

1 E. Czarny, Teoria i praktyka handlu wewnątrzgałęziowego, SGH, Warszawa 2002, s. 23-41.
2 A. Zielińska-Głębocka, Wprowadzenie do teorii ekonomii międzynarodowej. Teoria i praktyka, 

Wydawnictwo Uniwersytetu Gdańskiego, Gdańsk 1997, s. 102-104.
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 – zmniejszenie kosztów produkcji i obniżenie cen dzięki wydłużeniu serii pro- 
dukcji,

 – szersza gama dóbr dostępnych dla konsumentów,
 – dostęp do nowych rynków zbytu i dzięki temu powiększenie tych rynków,
 – uzyskiwanie korzyści przez wszystkie czynniki produkcji, zarówno te mniej ob-

fite, jak i te bardziej obfite3.
Celem niniejszej pracy jest analiza zmian, jakie nastąpiły w polskim handlu za-

granicznym po roku 1990, tj. od czasu rozpoczęcia procesu transformacji gospodar-
czej, do roku 2011. Szczególną uwagę zwrócono na zmiany w strukturze towarowej 
wymiany z zagranicą i sprawdzenie, czy polski handel zagraniczny ma charakter 
wymiany wewnątrzgałęziowej oraz czy od momentu, kiedy rozpoczęła się transfor-
macja gospodarcza w naszym kraju charakter tego handlu się zmienił. W oblicze-
niach wykorzystano dane z lat 1990-2011 pochodzące z bazy danych statystycznych 
Światowej Organizacji Handlu (WTO), a także częściowo dane polskiego Głównego 
Urzędu Statystycznego.

2. Wartość polskiego handlu zagranicznego

Analizując dane dotyczące wartości polskiego eksportu oraz importu, można dojść 
do wniosku, że nasz kraj wykorzystał okazję, jaką stworzyła zmiana ustroju gospo-
darczego. W ciągu dwudziestu lat wartość polskiej wymiany z zagranicą bardzo wy-
raźnie wzrosła. Odpowiednie dane zawarto w tab. 1.

Tabela 1. Handel zagraniczny Polski w latach 1990-2011 (w mld USD, ceny bieżące)

Lata Eksport Import Saldo
1990 14,3 11,6 2,8
2000 31,7 49,0 –17,3
2001 36,0 50,2 –14,2
2002 41,1 55,3 –14,2
2003 53,8 68,3 –14,5
2004 75,0 89,7 –14,6
2005 89,4 101,6 –12,2
2006 110,8 127,0 –16,2
2007 140,1 165,7 –25,6
2008 170,5 208,8 –38,3
2009 136,5 149,5 –13,0
2010 159,7 178,0 –18,3
2011 187,4 207,7 –20,3

Źródło: Statistical database, http://stat.wto.org (dostęp: 25.01.2013).

3 To ostatnie stwierdzenie przeczy teorii handlu ujętej w postaci tradycyjnego modelu handlu 
Heckschera–Ohlina.
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Wartość dóbr wywożonych z naszego kraju w 2011 r. wyniosła 187,4 mld USD 
i była 13-krotnie większa niż w 1990 roku. Wartość dóbr przywożonych do nas  
w 1990 r. była równa 11,6 mld USD, w 2011 r. przewyższała już 207 mld USD i była 
prawie 18-krotnie wyższa. Na początku okresu transformacji saldo obrotów handlo-
wych Polski było dodatnie (+2,8 mld USD). Po dziesięciu latach deficyt wynosił już 
ponad 17 mld USD. Taka niekorzystna sytuacja utrzymywała się przez kolejne jede-
naście lat, a ujemne saldo bilansu handlowego wzrosło w rekordowych pod tym 
względem latach do 25,6 mld USD w 2007 r. oraz ponad 38 mld USD w 2008 roku. 
Przejściowo zmniejszyło się trochę w latach 2009-2010 do poziomu –13 mld USD  
i -18,3 mld USD, ale w 2011 r. znowu było większe i wartość naszego importu prze-
wyższyła wartość dóbr eksportowanych o ponad 20 mld USD.

W pierwszych latach transformacji wolumen polskiego importu rósł szybciej niż 
wolumen eksportu. Szczegółowe dane zamieszczono w tab. 2.

Tabela 2. Zmiana wolumenu handlu zagranicznego Polski w latach 1990-2011  
(roczna zmiana w %)

Lata Eksport Polski Import Polski
1990-2000 7,5 18,1
2001 11,8 3,2
2002 8,3 7,3
2003 18,7 8,2
2004 18,2 17,3
2005 10,6 5,2
2006 16,1 16,8
2007 9,4 15,1
2008 6,8 8,5
2009 –8,0 –14,3
2010 13,2 13,7
2011 8,1 6,2

Źródło: Rocznik Statystyczny Polski 2012, GUS, Warszawa 2012; obliczenia własne.

W latach 1990-2000 import rósł przeciętnie o 18,1% rocznie, a eksport o 7,5%. 
W kolejnych latach zwiększyło się tempo rozwoju eksportu. W latach 2001-2011 
jego fizyczne rozmiary wzrastały przeciętnie o 10,1% rocznie, podczas gdy rozmiary 
importu tylko o 7,5% w ciągu roku.

Warto także zwrócić uwagę na to, że rozmiary polskiej wymiany towarowej z za-
granicą również rosły szybciej niż wolumen eksportu światowego, który w badanych 
latach rósł przeciętnie rocznie o ok. 4,3%4. Natomiast rozmiary polskiego eksportu 
zwiększały się średnio o 9,5% rocznie, a rozmiary importu o 10,8% rocznie5. 

4 International Trade Statistics 2012, Genewa, WTO 2012; obliczenia własne.
5 Rocznik Statystyczny Polski 2012, GUS, Warszawa 2012; obliczenia własne.
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3. Struktura towarowa polskiego handlu zagranicznego

W polskim handlu zagranicznym dominują produkty przemysłowe (dane zebrano  
w tab. 3 i 4). W 1990 r. ich wartość w eksporcie wynosiła ok. 8,5 mld USD, co sta-
nowiło ok. 62% i 7,3 mld USD w imporcie, czyli 68% ogółu dóbr importowanych 
przez nasz kraj. W 2011 r. wartość eksportowanych przez Polskę produktów prze-
mysłowych osiągnęła prawie 146 mld USD, natomiast wartość takich dóbr przywo-
żonych do nas z zagranicy przekroczyła 148 mld USD. Stanowiły one ok. ¾ wymia-
ny towarowej z innymi państwami ogółem.

Tabela 3. Handel zagraniczny Polski według rodzajów produktów w wybranych latach  
(w mld USD, ceny bieżące)

Produkty
Eksport Import

1990 2000 2011 1990 2000 2011
Produkty rolne 2,268 3,099 22,585 1,253 3,950 20,260
Żywność 1,820 2,530 20,178 0,887 2,972 16,136
Paliwa i produkty górnictwa 2,722 3,179 18,512 2,150 6,724 33,801
Paliwa - 1,610 9,210 - 5,309 26,454
Produkty przemysłowe 8,467 25,444 145,955 7,262 38,250 148,126
Stal i żelazo 0,994 1,094 5,540 0,342 1,436 9,682
Produkty chemiczne 1,310 2,162 16,709 0,995 6,885 29,515
Farmaceutyki - 0,156 2,277 - 1,602 6,176
Maszyny i sprzęt transportowy 3,754 10,871 73,089 4,336 18,141 65,621
Maszyny i urządzenia biurowe  
i telekomunikacyjne 0,342 1,278 13,143 0,784 4,575 15,118
Komputery i wyposażenie biurowe - 0,100 3,806 - 1,641 5,494
Sprzęt telekomunikacyjny - 0,921 8,997 - 2,186 7,312
Układy scalone i elektronika - 0,257 0,340 - 0,748 2,312
Pojazdy 0,374 3,995 27,380 0,391 4,336 16,825
Tekstylia 0,284 0,820 2,187 0,245 2,481 4,411
Odzież 0,384 1,915 3,813 0,209 0,546 4,429
Ogółem 13,457 31,722 187,052 10,665 48,924 202,187

Źródło: jak w tab. 1.

Wśród produktów przemysłowych najważniejsze w naszym handlu zagranicz-
nym są maszyny, urządzenia i sprzęt transportowy. Wartość polskiego eksportu tej 
grupy produktów wzrosła pomiędzy rokiem 1990 a 2011 z 3,8 mld USD do 73 mld 
USD, a wartość ich importu zwiększyła się z 4,3 mld USD do 65,6 mld USD.  
W 1990 r. maszyny, urządzenia i sprzęt transportowy stanowiły 44% ogółu dóbr prze-
mysłowych eksportowanych przez Polskę i 60% ogółu dóbr przemysłowych przy-
wożonych do nas z zagranicy. W 2011 r. udział ten był w eksporcie wyższy: 50% 
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produktów przemysłowych sprzedawanych poza Polskę i nieco mniejszy w impor-
cie: 44% dóbr przemysłowych, w które zaopatrywaliśmy się za granicą.

Na początku okresu transformacji ustrojowej bardzo ważne miejsce w polskim 
handlu zagranicznym zajmowały produkty rolne, szczególnie żywność oraz produk-
ty przemysłu wydobywczego. W 1990 r. wartość eksportowanych przez Polskę pro-
duktów rolnych wynosiła nieco ponad 2,2 mld USD i było to prawie 17% wszyst-
kich dóbr sprzedawanych poza granice kraju. W 2011 r. wartość ta była 10-krotnie 
wyższa, ale stanowiły one 12% eksportowanych przez Polskę produktów.

Tabela 4. Struktura towarowa polskiego handlu zagranicznego w wybranych latach (w %)

Produkty

Eksport Import

1990 2000 2011 1990 2000 2011
Produkty rolne 16,9 9,8 12,1 11,7 8,1 10,0
Żywność 13,5 8,0 10,8 8,3 6,1 8,0
Paliwa i produkty górnictwa 20,2 10,0 9,9 20,2 13,7 16,7
Paliwa - 5,1 4,9 - 10,9 13,1
Produkty przemysłowe 62,9 80,2 78,0 68,1 78,2 73,3
Stal i żelazo 7,4 3,4 3,0 3,2 2,9 4,8
Produkty chemiczne 9,7 6,8 8,9 9,3 14,1 14,6
Farmaceutyki - 0,5 1,2 - 3,3 3,1
Maszyny i sprzęt transportowy 27,9 34,3 39,1 40,7 37,1 32,5
Maszyny i urządzenia biurowe  
i telekomunikacyjne 2,5 4,0 7,0 7,4 9,4 7,5
Komputery i wyposażenie biurowe - 0,3 2,0  - 3,4 2,7
Sprzęt telekomunikacyjny - 2,9 4,8 - 4,5 3,6
Układy scalone i elektronika - 0,8 0,2 - 1,5 1,1
Pojazdy 2,8 12,6 14,6 3,7 8,9 8,3
Tekstylia 2,1 2,6 1,2 2,3 5,1 2,2
Odzież 2,9 6,0 2,0 2,0 1,1 2,2
Ogółem 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Źródło: jak w tab. 1; obliczenia własne.

W badanym czasie wzrosła także bardzo wyraźnie wartość produktów rolnych 
przywożonych do Polski z zagranicy. W 1990 r. miały one wartość 1,3 mld USD,  
w 2011 r. 20,2 mld USD. Jednak ich udział w całości polskiego importu w całym 
analizowanym dwudziestoleciu utrzymywał się na podobnym poziomie: ok. 10-11%. 
Zarówno w eksporcie, jak i w imporcie była to prawie w całości żywność.

Produkty przemysłu wydobywczego stanowiące, obok produktów rolnych, tra-
dycyjny przedmiot polskiego eksportu przed transformacją ustrojową, zmieniły  
w znacznym stopniu swoją pozycję. W 1990 r. ich wartość wynosiła 2,7 mld USD 
i było to 20% wszystkich eksportowanych przez Polskę produktów. W 2011 r., po-
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mimo wzrostu wartości ich eksportu do 18,5 mld USD, stanowiły one znacznie 
mniejszą część dóbr sprzedawanych do innych krajów (jedynie niecałe 10%).

Inaczej sytuacja przedstawia się w odniesieniu do ich importu. W 1990 r. pro-
dukty górnictwa i paliwa stanowiły 20% polskiego importu ogółem (ich wartość 
wyniosła 2,2 mld USD). Po dwudziestu latach ich wartość była znacznie wyższa: 
33,8 mld USD, jednak udział w polskim imporcie towarowym zmalał do 16,7%. Są 
to w przeważającej części paliwa (prawie 80% tej grupy dóbr).

4. Saldo wymiany handlowej według grup produktów

Saldo polskiej wymiany zagranicznej na początku okresu transformacji było dodat-
nie (2,8 mld USD), ale w miarę upływu czasu zmieniło się na ujemne. W 2011 r. 
wartość importu przewyższała wartość eksportu o 15,1 mld USD. Interesująco 
przedstawia się to saldo w układzie grup towarowych (dane zebrano w tab. 5).  
W przypadku dóbr rolnych saldo to zasadniczo było i jest nadal dodatnie. W 1990 r. 
był to 1 mld USD, a w 2011 r. 2,3 mld USD.

W 1990 r. wymiana produktów górnictwa i paliw charakteryzowała się nadwyż-
ką eksportu nad importem (+0,6 mld USD), w 2011 r. saldo tej wymiany było już 
ujemne i osiągnęło ogromną wartość –15,3 mld USD.

Tabela 5. Saldo wymiany zagranicznej Polski według rodzajów produktów w wybranych latach  
(w mld USD, ceny bieżące)

Produkty 1990 2000 2011
Produkty rolne 1,015 –0,851 2,325
Żywność 0,933 –0,442 4,042
Paliwa i produkty górnictwa 0,572 –3,545 –15,289
Paliwa – –3,699 –17,244
Produkty przemysłowe 1,205 –12,806 –2,171
Stal i żelazo 0,652 –0,342 –4,142
Produkty chemiczne 0,315 –4,723 –12,806
Farmaceutyki – –1,446 –3,899
Maszyny i sprzęt transportowy –0,582 –7,270 7,468
Maszyny i urządzenia biurowe i telekomunikacyjne –0,442 –3,297 –1,975
Komputery i wyposażenie biurowe – –1,541 –1,688
Sprzęt telekomunikacyjny – –1,265 1,685
Układy scalone i elektronika – –0,491 –1,972
Pojazdy –0,017 –0,341 10,555
Tekstylia 0,039 –1,661 –2,224
Odzież 0,175 1,369 –0,616
Ogółem 2,792 –17,202 –15,135

Źródło: jak w tab. 1; obliczenia własne.
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Obroty produktami przemysłowymi też charakteryzują się raczej ujemnym sal-
dem wymiany. W 1990 r. było ono korzystne (+1,2 mld USD), ale później znacznie 
się pogorszyło. Po upływie 10 lat (w 2000 r.) wartość importowanych dóbr przemy-
słowych była wyższa od wartości ich eksportu o 12,8 mld USD. Kolejne 10 lat przy-
niosło poprawę i w 2011 r. saldo wymiany tych produktów było co prawda nadal 
ujemne, ale zmalało do 2,2 mld USD.

Największy deficyt w obrotach produktami przemysłowymi wykazuje handel 
produktami chemicznymi. W 2011 r. było to –12,8 mld USD. Natomiast nadwyżkę 
notujemy w handlu maszynami, urządzeniami i sprzętem transportowym, szczegól-
nie pojazdami. O ile w 1990 r. Polska była importerem netto takich dóbr, o tyle  
w ciągu dwudziestu badanych lat stała się ich eksporterem netto.

5. Intensywność wymiany wewnątrzgałęziowej Polski

Biorąc pod uwagę znaczne podobieństwo struktury towarowej polskiego eksportu 
oraz importu omówione wcześniej, można się spodziewać, że nasz handel będzie 
miał charakter wewnątrzgałęziowy. Do oceny tego charakteru używa się różnych 
miar. W niniejszej pracy wykorzystano indeks intensywności handlu wewnątrzgałę-
ziowego6. Przyjmuje on wartości od 0 do 1. Wartość 1 wskazuje, że cały handel ma 
charakter wewnątrzgałęziowy. Wartość 0 wskazuje, że eksport i import nie nakłada-
ją się na siebie w obrębie danej grupy produktów.

Indeks obliczono według formuły:
B = 1 – [|Exi – IMi| / (Exi + IMi)],

gdzie: B – indeks intensywności wymiany wewnątrzgałęziowej,
 Exi – eksport i-tej grupy produktów,
 IMi – import i-tej grupy produktów.

Wyniki obliczeń zamieszczono w tab. 6.
Analizując dane, można zauważyć, że polski handel zagraniczny w odniesieniu 

do większości grup produktów rzeczywiście ma charakter wewnątrzgałęziowy. In-
deks przyjmuje bowiem generalnie wysokie wartości i wydaje się, że to zjawisko w 
badanym dwudziestoleciu się pogłębiało.

W 1990 r. handel produktami rolnymi już miał charakter wewnątrzgałęziowy, 
ponieważ obliczony indeks (0,71) wskazuje, że w 70% eksport i import tych towa-
rów nakładały się na siebie. W 2011 r. indeks był jeszcze wyższy (0,95), co oznacza, 
że niemal w całości były to obroty wewnątrzgałęziowe.

6 Najpopularniejsze są tzw. indeks Grubela-Lloyda oraz indeks intensywności wymiany we-
wnątrzgałęziowej; Por. A. Zielińska-Głębocka, wyd. cyt.; D. Greenaway, Ch. Milner, The Economics of 
Intra-industry Trade, Basil and Blackwell, Oxford 1986; E. Czarny, wyd. cyt.; H.G. Grubel, P.J. Lloyd, 
Intra-industry Trade: The Theory and the Measurement of International Trade in Differentiated Prod-
ucts, Macmillan, London 1975; J. Misala, E.M. Pluciński, Handel wewnątrzgałęziowy między Polską  
a Unią Europejską. Teoria i praktyka, SGH, Warszawa 2000, s. 86-87.
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Tabela 6. Indeks wymiany wewnątrzgałęziowej Polski według rodzajów produktów  
w wybranych latach

Produkty 1990 2000 2011
Produkty rolne 0,71 0,88 0,95
Żywność 0,66 0,92 0,89
Paliwa i produkty górnictwa 0,88 0,64 0,71
Paliwa - 0,47 0,52
Produkty przemysłowe 0,92 0,80 0,99
Stal i żelazo 0,51 0,86 0,73
Produkty chemiczne 0,86 0,48 0,72
Farmaceutyki - 0,18 0,54
Maszyny i sprzęt transportowy 0,93 0,75 0,95
Maszyny i urządzenia biurowe i telekomunikacyjne 0,61 0,44 0,93
Komputery i wyposażenie biurowe - 0,11 0,82
Sprzęt telekomunikacyjny - 0,59 0,90
Układy scalone i elektronika - 0,51 0,26
Pojazdy 0,98 0,96 0,76
Tekstylia 0,93 0,50 0,66
Odzież 0,70 0,44 0,93

Źródło: jak w tab. 1; obliczenia własne.

W przypadku produktów przemysłu wydobywczego sytuacja kształtowała się 
odmiennie. Indeks intensywności wymiany wewnątrzgałęziowej w badanym okresie 
zmalał: z 0,88 w 1990 r. do 0,71 w 2011 roku. Wyniki sugerują więc, że w tej grupie 
dóbr mniejsza część eksportu oraz importu nakładają się na siebie. Jednak i tak na-
leży uznać, że jest to w znacznej części handel wewnątrzgałęziowy.

Z kolei obroty produktami przemysłowymi ogółem są prawie w całości we-
wnątrzgałęziowe. W całym badanym czasie indeks przyjmował wartości bliskie 1. 
Najbardziej wewnątrzgałęziowy charakter ma handel maszynami i urządzeniami,  
a szczególnie wyposażeniem biurowym. W tym przypadku indeks wzrósł z 0,61  
w 1990 r. do 0,93 w 2011 roku. Podobnie wysokie wartości przyjmuje w odniesieniu 
do sprzętu telekomunikacyjnego (0,9 w 2011 r.).

Interesująco kształtuje się natomiast wartość obliczonego indeksu w przypadku 
handlu pojazdami. W 1990 r. prawie w całości była to wymiana wewnątrzgałęziowa 
(indeks wynosił 0,98), w 2011 r. eksport i import nakładały się na siebie w 76%.

Najniższe wartości indeksu intensywności wymiany wewnątrzgałęziowej moż-
na zaobserwować dla bardziej zaawansowanych układów scalonych i elektroniki.  
W 2000 r. indeks miał wartość 0,51, ale jedenaście lat później był niższy i w 2011 r. 
wynosił 0,26, co oznacza, że eksport i import w tej grupie dóbr nakładają się na sie-
bie jedynie w 26%. Jest to w zasadzie jedyna grupa produktów, w przypadku której 
można mówić o braku wyraźnego wewnątrzgałęziowego charakteru polskiej wy-
miany z zagranicą.
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6. Podsumowanie

Analiza danych zamieszczonych w niniejszej pracy pozwala wyciągnąć kilka synte-
tycznych wniosków.

Przede wszystkim wydaje się, że polscy producenci i konsumenci bardzo chętnie 
wykorzystywali możliwości, jakie dało otwarcie gospodarki na kontakty handlowe  
z zagranicą. Świadczy o tym zarówno rosnąca wartość eksportu i importu liczona  
w cenach bieżących, jak i tempo zmian wolumenu polskiego handlu zagranicznego. 
Dane wskazują, że szybciej rosły rozmiary eksportu niż importu, co zdaje się suge-
rować, iż wbrew wielu obawom nasi producenci potrafili poradzić sobie na wyma-
gającym rynku międzynarodowym.

W badanym czasie struktura towarowa wymiany z zagranicą nie zmieniła się 
zasadniczo. Zarówno na początku procesu transformacji, jak i dwadzieścia lat póź-
niej dominowały w niej produkty przemysłowe, stanowiące obecnie ok. ¾ polskich 
obrotów z innymi krajami. Zmieniła się jedynie nieco wewnętrzna struktura ekspor-
tu przemysłowego. O ile w 1990 r. pojazdy stanowiły jedynie 2,8% wszystkich dóbr 
eksportowanych przez nasz kraj, o tyle w 2011 r., za sprawą inwestycji zagranicz-
nych koncernów samochodowych, pojazdy stanowiły już 14,6% wszystkich produk-
tów sprzedawanych przez Polskę za granicę. Tym samym wysunęły się na czoło listy 
polskich produktów eksportowych, spychając na dalsze miejsca produkty górnictwa 
i rolnictwa, uważane za tradycyjne przedmioty eksportu.

Pewnym niekorzystnym zjawiskiem jest utrzymujące się od wielu lat ujemne 
saldo wymiany handlowej Polski. Na początku okresu transformacji nasz bilans hand- 
lowy był korzystny. W 1990 r. saldo było dodatnie, jednak w miarę upływu kolej-
nych lat pogłębiał się deficyt obrotów towarowych z zagranicą. Rekordowy pod tym 
względem był rok 2008, kiedy wartość importu Polski przewyższyła wartość eks-
portu o 38,6 mld USD7.

Przy tej okazji warto jednak zwrócić uwagę, że niekorzystne wyniki w bilansie 
handlowym nie dotyczą wszystkich rodzajów dóbr w jednakowym stopniu. Wymia-
na produktów rolnych zamykała i zamyka się wciąż dodatnim saldem, a handel pro-
duktami przemysłowymi wykazuje pewną poprawę pod tym względem. Korzystnie 
na wyniki handlu zagranicznego Polski wpływają niewątpliwie obroty pojazdami, 
które w 2011 r. zamknęły się dodatnim saldem w wysokości 10 mld USD. Z kolei 
najbardziej niekorzystny wpływ na polski bilans handlowy ma import paliw. W 2011 r. 
obroty w tej grupie dóbr zamknęły się ogromnym deficytem w wysokości 17 mld 
USD. Trudno jednak uznać, że ma to całkowicie niekorzystny wpływ na naszą go-
spodarkę, ponieważ import paliw ma charakter importu niezbędnego, tj. importu 
dóbr, których gospodarka nie może lub nie potrafi wytwarzać, a bez których nie 
może funkcjonować.

Wyniki obliczeń zamieszczone w piątym punkcie artykułu wskazują, że polski 
handel zagraniczny ma generalnie charakter wewnątrzgałęziowy, to znaczy przed-

7 Rocznik Statystyczny Polski 2009, GUS, Warszawa 2009, s. 39.
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miotem eksportu i importu są podobne produkty (należące do tej samej grupy). Jest 
to widoczne najwyraźniej w grupie dóbr przemysłowych, gdzie obliczony indeks 
intensywności wymiany wewnątrzgałęziowej w 2011 r. był bliski 1. Przegląd wyni-
ków potwierdza, że ta tendencja się pogłębia i jest zgodna z tendencją, jaka wystę-
puje również w innych najważniejszych gospodarczo regionach świata8.
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CHARACTER OF THE POLISH FOREIGN TRADE AFTER 1990

Summary: The paper concentrates on the changes in the Polish foreign trade after 1990 when 
the transformation process started. The first part includes the characteristic of the main 
situation in Polish turnovers: the changes in the value and the volume of Polish exports and 
imports. The structure of Polish foreign trade by products is analyzed in the second part. The 
products are classified by the groups according to the WTO’s data. A subject of the third part 
is the balance of the Polish foreign trade by these groups of products. Finally, the fourth part 
of this paper concentrates on the intra-industry character of Polish turnovers. The author used 
the index of the intra-industry trade to estimate the character of the Polish foreign trade. The 
outcomes of the calculations are presented in table 6. The last part of the paper contains the 
main conclusions.

Keywords: foreign trade of Poland.

8 Indeks intensywności wymiany wewnątrzgałęziowej państw Triady (Europa, Ameryka Północ-
na, Azja) kształtuje się na poziomie bliskim 1. International Trade Statistics, WTO, Genewa roczniki  
z lat 2001-2011; obliczenia własne.
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