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Streszczenie: Analiza empiryczna transformacji strukturalnej polskiego handlu zagraniczne-
go z Niemcami zostata przeprowadzona glownie w oparciu o wskazniki RCA (wg logaryt-
micznej formuly Grupp/Leglera) oraz wskazniki IIT (na bazie formuty Grubela-Lloyda) na
podstawie danych SITC Rev.3 i 4 w dezagregacji trzystopniowej. Na podstawie 258 grup to-
warowych, ktdre stanowia o handlu globalnym w klasyfikacji SITC (0-9 SITC), wyliczono
wskazniki RCA oraz IIT dla wybranych agregatow strumieni handlowych, w tym wedtug
czynnikochtonnosci.

Stowa kluczowe: handel zagraniczny, handel migdzygateziowy, handel wewnatrzgateziowy,
eksport, konkurencyjnos¢.

1. Wstep

W 2010 roku Polska otworzyta kolejne dwudziestolecie procesu transformacji go-
spodarczej w ramach gospodarki otwartej. Powstaje pytanie, na ile i jak glgboko
postapily w tym czasie zmiany w strukturze czynnikowej polskiego eksportu, roz-
rozniajac migdzy tradycyjnymi oraz nowoczesnymi czynnikami produkcji. Nie
trzeba przypominaé, ze transformacja struktury polskiego eksportu w kierunku
technointensywnych i wiedzochtonnych produktéw — poza wszystkim innym — ko-
responduje ze zwigkszeniem udziatu Polski w handlu $wiatowym, zatem ma $cisty
zwiazek ze zwigkszeniem dtugofalowych korzysci wynikajacych z migdzynarodo-
wego podziatu pracy.

Dzi$ handel §wiatowy jest zdominowany przez handel wewnatrzgateziowy, u kto-
rego podstaw lezy substytucyjnos¢ nowoczesnych czynnikow wytworczych pomig-
dzy uczestnikami migdzynarodowego podziatu pracy. Nie jest tajemnica, ze sg to
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kraje wysoko rozwinigte, opierajace swoja produkcje i w konsekwencji eksport na
nowoczesnej technologii i wiedzy.

Nieograniczony w czasie i przestrzeni postgp naukowo-techniczny jest zatem
zrodlem nieograniczonego rozwoju handlu wewnatrzgaleziowego — szczeg6lnie wi-
da¢ to w przypadku migdzynarodowe;j specjalizacji produkcji w obszarze podzespo-
1ow i czgsci whasnie do technointensywnych i wiedzochtonnych produktow finalnych.
A jak uzasadnia praktyka oraz teorie migdzynarodowego podziatu pracy, wlasnie
korzysci z handlu $wiatowego sa tym wigksze, im intensywniejszy jest udziat dane-
go kraju w miedzynarodowym podziale pracy. Ten, jak juz wspomniano, bazuje na
wewnatrzgaleziowej specjalizacji produkcji. Stad tez na kraje wysoko rozwinigte
przypada 2/3 handlu $wiatowego.

W rezultacie tradycyjny juz model handlu migdzygat¢ziowego sam w sobie jest
mniej dynamiczny, bo oparty na komplementarnosci czynnikowej (wymiana towa-
row z gatezi tradycyjnych na produkty gatezi nowoczesnych oraz samych produk-
tow tradycyjnych z ré6znych gatezi) stanowi obrzeze handlu $wiatowego. Ogranicze-
niem w jego rozwoju sa wlasnie kraje mniej rozwinigte ze szkoda dla nich samych.
Uczestnicy tradycyjnego handlu §wiatowego, opierajacy swoj rozwoj glownie na
tradycyjnych, bo praco- i surowcochtonnych czynnikach produkcji, sa sita rzeczy
impasowani z intensywnego udzialu w mig¢dzynarodowym podziale pracy, zatem
1 korzysci wynikajacych z handlu §wiatowego. Teza ta odnosi si¢ roéwniez do globali-
zacji regionalnej ze wzgledu na efekty dobrobytowe migdzynarodowego podziatu
pracy m.in. w ramach UE, ktorej cztonkiem jest Polska. Przypadek efektow dobro-
bytowych z handlu w ramach UE ma szczego6lny wymiar, jesli spojrzymy na Unig
z perspektywy najbardziej zaawansowanej struktury globalizacji regionalnej w $wie-
cie. Otdz, wilasnie na poziomie wspdlnego rynku UE mamy do czynienia z dyna-
micznym efektem przesunigcia od handlu migdzygaleziowego do handlu wewnatrz-
galeziowego. Przy czym podobnie jak w handlu $wiatowym, dotyczy to gtownie
wysoko rozwinigtych krajow cztonkowskich Unii, tj. wigkszosci tzw. starych krajow
sposrod UE-15.

Wiodaca rola Niemiec w handlu Polski nie tylko z krajami UE, ale i ze §wiatem
(handel Polski z Niemcami to 40% polskiego eksportu do UE-15; 33% polskiego
eksportu do UE-27 1 25% polskiego eksportu ze §wiatem) powoduje, Ze analiza han-
dlu z Niemcami moze stanowi¢ o$ oceny zmian w handlu Polski w wymiarze global-
nym i regionalnym.

Walor analizy czynnikowej polskiego handlu z Niemcami tkwi rowniez w tym,
ze pomiar zmian opiera si¢ na absolutnych, a nie usrednionych wskaznikach wobec
grupy krajow, np. catego obszaru UE czy §wiata — niejednorodnego przeciez pod
wzgledem konkurencyjnosci strukturalnej. Inny jest bowiem poziom wspomnianej
konkurencyjno$ci w przypadku np. starych i nowych krajow UE oraz migdzy nimi
samymi, nie wspominajac o rozréznieniu pomi¢dzy KWR i KR w ogole.

Ponadto analizujac poziom konkurencyjnosci czynnikowej eksportu Polski do
Niemiec oraz poziom intensywnos$ci handlu wewnatrzgaleziowego, mozna konfron-
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towac rzeczywiste z potencjalnymi efektami dobrobytowymi w ramach globalizacji
regionalnej. W danym przypadku chodzi przeciez o korzysci z cztonkostwa Polski
w UE charakterystyczne nie tyle dla nizszej fazy integracji, jaka jest strefa wolnego
handlu w ramach unii celnej, lecz korzysci adekwatne do wyzszej fazy integracji,
w jakiej formalnie uczestniczy Polska od 2004 r., czyli wspolnego rynku z perspek-
tywa wejscia do strefy euro.

Punktem wyjsciowym jest rok 1989 i 1990 (poczatek transformacji systemowe;j
w Polsce, m.in. w zakresie systemu alokacji czynnikow wytworczych oraz samego
handlu zagranicznego). Kolejne lata analizy to rok 1992 (wejscie w zycie czesci
handlowej Uktadu Stowarzyszeniowego migdzy Polska i EWG) oraz lata 2002,
a takze 2008/10, czyli okres na krotko przed akcesja i po ugruntowaniu w czasie
cztonkostwa Polski w UE. W tym wtasnie czasie nastapity kolejne jakosciowe zmia-
ny warunkéw wymiany zwiazane z wejsciem Polski do strefy wolnego handlu dzia-
ajacej na zasadach unii celnej, ale w warunkach wspolnego rynku.

2. Metoda badawcza i zakres analizy empirycznej

Substytucyjnos¢ czynnikowo-gospodarcza mozna bada¢ na wiele sposobow, row-
niez przez pryzmat czynnikochtonnosci eksportu towardéw i ustug oraz intensywno-
$ci handlu wewnatrzgatgziowego. Nawiazuje to zreszta do powszechnie znanego
stwierdzenia, ze struktura czynnikowa handlu jest zwierciadlem czynnikowej struk-
tury produkcji. Teoretycznego uzasadnienia powyzszego zwiazku przyczynowo-
-skutkowego mozna si¢ doszuka¢ w warstwie wnioskowej ekonomii podazowej czy
stosownych teorii migdzynarodowego podziatlu pracy i migracji czynnikdw wytwor-
czych w gospodarce otwarte;.

Analiza empiryczna handlu Polski z Niemcami zostala przeprowadzona glownie
na podstawie wskaznikow ujawnionych przewag komparatywnych (RCA) i handlu
wewnatrzgateziowego (I1T). Baza danych (SITC Rev.3 i Rev.4) w dezagregaciji trzy-
stopniowej czyni, ze badane grupy towarowe odpowiadaja teoretycznemu pojgciu
gatezi w klasyfikacji produkcyjno-przemystowej, zatem i czynnikochtonnosci pro-
dukcji.

Na podstawie 258 grup towarowych (zwanych gat¢ziami), tj. wszystkich galezi
w dezagregacji trzystopniowej wchodzacych w sktad handlu globalnego (0-9 SITC),
wyliczono wskazniki RCA m.in. dla agregatow strumieni handlowych wedtug nasy-
cenia czynnikami produkcji, w tym produkty:

a) surowcochlonne,

b) pracochtonne,

c) kapitatochtonne,

d) technologicznie intensywne (fatwo- i trudnoimitowalne),

¢) wiedzochtonne (medium-tech 1 high-tech).

Wskazniki RCA liczone sa wg formuty Grupp/Leglera (w ujgciu logarytmicz-
nym), a wskazniki pomiaru intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego (IIT) na
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bazie formuly Grubela-Lloyda. Pomiedzy wskaznikami intensywno$ci handlu we-
whnatrzgateziowego (IIT) 1 wskaznikami RCA wystepuje okreslona wspotzaleznosé.
Wysokie absolutne warto$ci RCA $wiadcza o przewagach komparatywnych wobec
partnera, czyli braku substytucyjnosci od strony podazy (czytaj: struktury czynni-
koéw produkeji), co stanowi wyjasnienie przyczyn niskiej intensywnosci handlu we-
wnatrzgatgziowego. Wnikajac w korelacj¢ wskaznikow RCA i IIT oraz determinan-
ty handlu migdzy- i wewnatrzgal¢ziowego, mozna powiedzie¢, ze wlasnie one
w duzej mierze tacza treSci zawarte we wskaznikach konkurencyjnosci gospodarek
i firm. Wskazniki RCA i IIT liczone wedtug czynnikow produkcji (praca, kapitat,
ziemia, postgp naukowo-techniczny z wydzieleniem $redniej i wysokiej technolo-
gii), niezaleznie od ich pewnych mankamentéw w warstwie statystyczno-oblicze-
niowej, sa wrecz soczewka tresci konkurencyjnosci na poziomie makro- i mikroeko-
nomicznym, zatem konkurencyjnos$ci gospodarek i firm.

Reasumujac, nalezy stwierdzi¢, ze wskazniki ujawnionych przewag komparatyw-
nych (RCA rézne od zera) stanowia wyjasnienie przyczyn tradycyjnego handlu mig-
dzygaleziowego. Sa jednoczesnie pomiarem komplementarnosci. Natomiast wskaz-

Tabela 1. Handel migdzy- i wewnatrzgal¢ziowy Polski z Niemcami w latach 2008, 2002, 1992, 1989
(RCA, IIT, stopa eksportu i importu)

SITC Rev.3 2008 2002 1992 1989 XiZ/;)(OS% X.l/;89%
Rev.4' RCA/IIT * | RCA/IIT * | RCA/IIT * | RCA/IIT” s VR
Mi/M,, Mi/M,
(0-9) 0,00/ 61,3 | 0,00/51,5 | 0,00/30,0 | 0,00/22,8 100,0 100,0
100,0 100,0
(5:8-68) -0,04/ 63,6 | —0,07/54,7 | —0,28/ 31,9 | —0,43/28,2 81,4 48,9
84,6 75,5
7 -0,02/ 71,5 | -0,12/61,9 | —1,29/33,3 | —1,62/22,7 38,3 7,0
39,3 35,5
Rolno-spozywcze 0,42/56,9 | 0,65/24,0 | 0,287/28,3" | 0,247/15,7° | 8,455 | 19,9"15,6"
Surowcochton. 0,36/46,6 | 0,62/274 | 0,80/21,7 | 0,56/11,1 | 16,511,5| 34,819,9
Pracochtonne 0,41/60,9 | 0,45/51,2 | 0,34/29,9 | 0,46/27,4 |29,619,7 | 29,1 184
Kapitatochton. -0,25/ 73,8 | -0,09/66,3 | 0,14/28,5 | 0,31/23,3 | 22,9294 | 23,717,1
Technointens.
trudnoimit™ T/t -0,28/ 44,3 | —1,29/28,8 | —1,62/23,8 | —1,49/25,5 | 8,3 11,1 6,9 30,6
tatwoimit. T/ 1 -0,19/ 64,6 | —0,26/55,5 | —1,06/39,1 | —1,14/285 | 22,527,3 | 3,811,8
Med-tech™ -0,33/56,2 | -0,46/ 56,4 | —1,53/27,4 | —1,90/19,0 | 17,5244 | 4,731,3
High-tech -0,24/ 61,1 | -1,41/37,7 | -2,22/19,3 | -1,81/23,2 | 5,4 6,9 1,4 8,6

! Rev.4 dla danych 2008 r. *dane PL-UE-12; ** produkty technointensywne: podziat na fatwoimi-
towalne i trudnoimitowalne wynika z rozréznienia migdzy substytucyjnym i czystym PN-T; *** pro-
dukty wg wiedzochtonno$ci mierzone udziatem w cenie naktadow na B&R: Med-tech (5-10%), High-
tech (> 10%).

Zrédto: obliczenia whasne na podstawie danych GUS, OECD.
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niki intensywnos$ci handlu wewnatrzgateziowego (IIT), u podstaw ktérego lezy
substytucyjno$¢ gospodarcza od strony popytu i podazy, sa jednoczes$nie pomiarem
substytucyjnosci czynnikowo-gospodarczej. Substytucyjnos¢ popytu, mierzona po-
dobienstwem poziomu PKB per capita (por. KWR), wynika gtéwnie z substytucyj-
nosci podazy mierzonej podobnym poziomem (pod wzgledem ilosci i jako$ci) stoso-
wanych czynnikéw produkcji przy tworzeniu PKB.

3. Handel Polski z Niemcami wedlug czynniko- i wiedzochlonnosci

Na podstawie analizy danych o handlu Polski z Niemcami (por. tab. 1 i 2) mozna

wysnu¢ nastepujace wnioski:

*  Obroty handlowe Polski z Niemcami charakteryzuje asymetria czynnikowa. Do-
datni bilans handlowy w analizowanym okresie wystgpuje w grupie towarow
surowco- i pracochtonnych, ujemny za$ w obrocie towarami technointensywny-
mi i kapitatochtonnymi. Dodatni bilans w handlu produktami surowco- i praco-
chlonnymi, ktory rosnie nieprzerwanie (szczegélnie od 1992 r.), neutralizuje
w duzym stopniu deficyt w handlu towarami technointensywnymi, wptywa tym
samym na globalny bilans handlu z Niemcami. Znaczacy przyrost dodatniego
salda w handlu towarami pracochlonnymi i surowcochtonnymi sugeruje dziata-
nie m.in. efektu kreacji handlu w miarg jego liberalizacji (najpierw na mocy
Uktadu Stowarzyszeniowego i wzmocnienia tego efektu po wejsciu Polski do
UE) wtasnie w przypadku tych produktow, na ktore Polska od lat posiadata
1 wciaz posiada przewagi komparatywne (mimo ich kurczenia si¢) w handlu
z Niemcami.

e Pomimo niekorzystnej dla Polski konfiguracji wskaznikow ujawnionych prze-
wag komparatywnych godna odnotowania jest natomiast tendencja. Otoz postg-
puje proces sptaszczania dysproporcji we wzglednych kosztach produkcji, co
znajduje odzwierciedlenie w zmniejszaniu absolutnych wartosci wskaznikow
RCA (bez wzgledu na ich dodatnie czy ujemne zabarwienie zmierzaja we wszyst-
kich analizowanych branzach do zera). Szczegodlna dynamika w tym zakresie
dotyczy branzy wysokiej technologii. Jesli np. w 1992 r. ujemny wskaznik RCA
dla Polski w handlu wyrobami high-tech wynosit (-)2,22, to aktualnie (—)0,24
(2008 1.).

W obszarze wysokiej technologii na szczegdlng uwage zastuguja zmiany, ktore
wystapily w ostatnich latach (2006-2008); ujemny wskaznik RCA réwniez zmniej-
szyt sig¢ z (—)1,03 do (—)0,24. Przy wzroscie wzajemnych obrotow wyrobami
high-tech 1 szczegolnie polskiego eksportu wyraznie zmniejszyt si¢ deficyt obrotow
Polski z Niemcami w tej grupie towarow (por. tab. 1). Znalazlo to odzwierciedle-
nie we wzroscie intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego w grupie towarowe;j
Ty ) do poziomu 61,1%, co jest pozytywnym sygnatem w procesie przecho-
dzenia od tradycyjnego do nowoczesnego modelu handlu Polski na wspdlnym unij-
nym rynku.
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W procesie przejscia od komplementarnosci do substytucyjnosci czynnikowej
polskiej gospodarki wzgledem nowoczesnych czynnikoéw produkeji jest jednak po-
trzebny dualizm wysokiego wskaznika IIT oraz stopy eksportu. O ile wskaznik IIT
w handlu high-tech wzrost z 19,3% w 1992 r. do 61,1% w 2008, to stopa eksportu
zmienita si¢ nieznaczaco, odpowiednio z 1,1 do 5,4%.

Dobrym natomiast przyktadem moze by¢ tu branza motoryzacyjna (w tym gale-
zie 784 1 781 SITC), mimo ze to tylko produkty zaliczane do branzy kapitalochton-
nej, a nie technointensywnej czy high-tech (wskazniki IIT: 99 1 84%, stopa eksportu
7,3 1 3,5%), oraz zaliczane do branzy technointensywnej spalinowe silniki tlokowe
(SITC 713; IIT = 85%; stopa eksportu 4%).

* Natomiast w grupie towardéw, w ktorej Polska wciaz posiada przewagi kompara-
tywne, mimo ze ich absolutne wartosci spadaja, nalezy wyr6zni¢ szczegdlnie
produkty surowcochtonne (RCA z +0,80 w 1992 r. do +0,62 w 2002 i +0,36
w 2008). W grupie towarow pracochtonnych mozna za$ mowié o wzglednej sta-
bilizacji (2008 r.. RCA +0,41; w 2002: RCA +0,45). W przypadku produktow
rolno-spozywczych, ktorych udziat w polskim eksporcie do Niemiec (2008 r.)
jest wyzszy niz produktow high-tech (8,7 a 5,4%), wskaznik przewag kompara-
tywnych réwniez maleje.

Jesli chodzi o produkty tradycyjne, to mamy do czynienia z przeciwnymi sobie
tendencjami oddziatujacymi na poziom ich wskaznika RCA. Z jednej strony naste-
puje proces wyrownywania si¢ ptac, co znaczaco niweluje wptyw tzw. dumpingu
socjalnego na poziom cen, zatem i na warto$§¢ wskaznika RCA (RCA spada), z dru-
giej za$ ostateczna likwidacja wszelkich cenotworczych barier w handlu po wejsciu
Polski do UE (RCA rosnie) czy wreszcie deprecjacja badz aprecjacja ztotego w mi-
nionym okresie (wzrost badz spadek RCA).

* Obraz zmian w polskim handlu okazuje si¢ nieco mniej optymistyczny, jesli
wziac¢ pod uwage stopg eksportu tradycyjnych i nowoczesnych grup towarowych
w wymianie z Niemcami. Ot6z udziat produktow praco- i surowcochtonnych to
weciaz prawie potowa wartosci polskiego eksportu (2008 r.: 46,1%; 1992: 68,9%).
Na pierwsze 30 z 258 analizowanych gatezi (TOP”307X), ktore daja prawie 60%
wplywow z eksportu do Niemiec, az potowa to gatezie tradycyjne (9 pracochton-
nych i 6 surowcochtonnych). Pozostate to 7 galezi kapitatochtonnych i tylko
8 technointensywnych. Na te ostatnie przypada o potowg mniej wptywow eks-
portowych niz w przypadku galtezi tradycyjnych (28 a 15% z wymienionych
60%; por. tab. 2).

* Natomiast jesli chodzi o produkty kapitatochlonne, to przewagi komparatywne
z poczatku okresu transformacji sa juz tylko wspomnieniem (RCA: w 1992 . +0,14;
w 2008 —0,25). Pojawienie si¢ w ostatnim czasie ujemnego poziomu wskaznika
RCA (ilustrujacego przewagi komparatywne Niemiec w tej grupie towarowej)
pociaga za sobg znaczacy wzrost deficytu obrotow handlowych w tej grupie to-
warowej (-3 mld euro w 2008 r.). Znamienny jest jednak fakt, ze o ile udziat —
wciaz dominujacych w polskim eksporcie do Niemiec — produktéw surowco-
chtonnych i pracochtonnych spada, to udziat produktoéw kapitatochtonnych rosnie,
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Tabela 2. TOP”30” wedtug wartosci eksportu Polski do Niemiec w 2008 1 2002 r.

=5927%X

Top ,,30” (X) 2008 =

Top ,,30” (X) 2006 =
=63,6% X

TOP”30”(X) 2002 =
=6749% X .,

6(S)=7,38%

5(S)=5,34%

5(S)=5,75%

9 (P)=20,26%

11 (P) = 33,69%

10 (P) =27,90%

7 (K) = 16,53%

7 (K) = 17,58%

7 (K) = 15,36%

3(T/)=3,77%

6 (T/) = 14,87%

6 (T/)=16,31%

5 (T/t=10,97% z X0-9 1 (T/t) =2,08% 2 (T/t)=2,06%

P —pracochtonne; S — surowcochtonne; K — kapitatochtonne; T/t — technointensywne trudnoimito-
walne; T/t — technointensywne latwoimitowalne.

Zrodlo: obliczenia whasne jak w tab. 1.

Tabela 3. Konkurencyjno$¢ strukturalna krajow UE-15 i UE-10 w $wiecie na bazie RCA w handlu
produktami wedhug czynnikochtonnosci i poziomu wiedzy w 2003 . (1992 1.)

% $wiatowego RCA w handlu produktami sklasyfikowanymi
:zrsjgrznee- eksportu importu wg czynnikochtonnosci wg poziomu wiedzy
TtTtKPSHTC, M, M LT
UE-15%* 15,9(15,0) 15,8(16,5) | 53,7 -5,2 34,8 -10,9 -79,0 —26,1 -30,1 95,9 13,8 -13,1
UE-10* 2,8(1,0) 3,1 (1,1) —-15,3-23,1 14,9 33,6 —14,5-19,5 13,1 20,1 20,3 44,4

*/ z krajami trzecimi; Tt — techn.trudnoimitowalne; Tt — tatwoimitowalne; K — kapitatochtonne;
P — pracochtonne; S — surowcochtonne; HT — wysoka technologia; C,,— czgsci do HT; M, — $rednia
wysoka technologia; M, — $rednia niska tech.; LT — niska technologia.

Zrédto: UN Comtrade; podane za The UE Economy 2005 Review no. 6, s. 67 i 87 (RCA > 0 przewagi
komparatywne wzglgdem partnera).

podobnie jak produktéow techno- i wiedzochtonnych. Powyzsza tendencja od-
zwierciedla prawidtowo$¢ charakterystyczng dla kraju podlegajacego moderniza-
¢ji 1 procesom dostosowawczym w ramach wspdlnego rynku Unii Europejskie;.

4. Intensywnos¢ handlu wewngtrzgaleziowego

W handlu Polski z Niemcami aktualnie $redni poziom intensywnos$ci handlu we-
wnatrzgatgziowego (IIT ;) to 61% (2008 r.). Dla porownania, w roku 2002 wskaznik
IIT wynosit 51%, w 1992 za$ 30%, a w 1989 ledwie 23%. Podobnie jest posrdd to-
wardow przemystowych. Znaczna poprawa intensywnosci handlu wewnatrzgatezio-
wego w obszarze towaréw przemystowych (w 2008 r.: IIT(, o = 63%; w 2002:
55%, w 1992: 32%, w 1989: 28%) przy dominujacym udziale tej grupy towarow
w polskim eksporcie do Niemiec (> 80%; podobnie jak w eksporcie do UE) w zaden
sposob nie przeczy tezie o wciaz niskiej substytucyjnosci technologicznej polskiej
gospodarki wobec gospodarki Niemiec. Widaé to zreszta, gdy dezagregujemy pro-
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dukty przemystowe pod wzgledem techno- i wiedzochtonnos$ci, wydzielajac kolejne
podgrupy towarowe (por. tab. 1). W miarg przechodzenia do bardziej ztozonych pod
wzgledem technologicznym produktéw przemystowych ich udziat w eksporcie,
np. maszyn (SITC)), jest radykalnie mniejszy (ok. 40%), a wyrobow wysokiej techno-
logii (SITC, o) WIGCZ symboliczny (ok. 5%). Znamienny w tym wzgledzie jest fakt,
ze za 1000 EUR dostajemy $rednio z Niemiec 124 kg importowanych maszyn, nato-
miast by zyska¢ 1000 EUR z eksportu maszyn do Niemiec, musimy wyekspediowac
153 kg. Réznica w masie maszyn jest odwrotnie proporcjonalna do poziomu ich
techno- i wiedzochtonnosci.

We wszystkich wymienionych grupach towarowych, podobnie jak posréd pro-
duktéw medium-tech czy produktow technointensywnych, poziom handlu wewnatrz-
galeziowego oscyluje migdzy 61 a 64%. Dla poréwnania, $redni poziom intensyw-
nosci handlu wewnatrzgateziowego (IIT ,) na rynku unijnym pomigdzy starymi
krajami UE-15 to ponad 80 ze 100%, a w obszarze high-tech wskaznik 1T sigga
nawet 90%.

Umiarkowany poziom intensywnos$ci handlu wewnatrzgateziowego (IIT) Polski
z Niemcami wobec tegoz poziomu w handlu Intra-UE znajduje odzwierciedlenie
wlasnie w wysokim poziomie absolutnych wartos$ci wskaznikow RCA w handlu Pol-
ski z Niemcami. Wciaz duze zroznicowanie we wzglednych kosztach produkeji mig-
dzy Polska i Niemcami wskazuje jednoczesnie na stosunkowo niska substytucyjnosc¢
gospodarek pod wzgledem wyposazenia w nowoczesne czynniki wytworcze.

Jesli chodzi o poprawg wskaznika IIT, szczegolnie w obszarze high-tech, to wy-
daje sig, ze bardziej ma tu wptyw wzgledny spadek importu rzeczonej grupy towa-
rowej w globalnym imporcie z Niemiec niz stosowna progresja innowacyjnosci
w polskiej gospodarce. Ot6z w analizowanym okresie, przy wzros$cie wskaznika IIT
(2008 r.: 61%; 1992: 19%) mamy do czynienia z jednoczesnym spadkiem stopy im-
portu high-tech z 10% w 1992 r. do 7% w 2008. Spadek udziatu high-tech w polskim
imporcie z Niemiec moze wynika¢ m.in. z faktu, ze Niemcy juz od dawna nie naleza
do potentatow Swiatowego eksportu wyrobdw high-tech, specjalizuja si¢ raczej
w medium-tech, rdwniez posrdd starych krajow UE-15 (szczegdlnie posréd UE-6-9).
Nie zmienia to faktu, ze luka technologiczna dzielaca Polske od Niemiec, mimo jej
zmniejszania w ciagu 20 lat transformacji polskiej gospodarki, jest wciaz znaczna.

5. Zakonczenie

* Polska, posiadajac przewagi komparatywne glownie w obszarze produktow pra-
co- i surowcochtonnych i nie majac ich w produktach techno- i wiedzochton-
nych, jest komplementarna, a nie substytucyjna wobec Niemiec. Wpisuje si¢
zatem w tradycyjny model handlu migdzygaleziowego, ktory jest jedynie obrze-
zem handlu wzajemnego krajow starej UE-15. Mniej intensywnie uczestniczy
w wewnatrzunijnym podziale pracy. Z tego tez wzgledu juz na poziomie wspdlne-
go rynku (JRW UE) — a wigc nizszej fazy integracji europejskiej w stosunku do
Eurolandu — Polska ponosi tzw. koszt utraconych mozliwosci integracji. Trady-
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cyjny model handlu miedzynarodowego, ktory opiera si¢ na komplementarnos$ci
czynnikowej, charakterystyczny zreszta dla najnizszej fazy integracji (strefa
wolnego handlu w unii celnej), nie jest w stanie wygenerowaé¢ optymalnych
efektow dobrobytowych charakterystycznych dla wyzszych faz integracji. Za-
tem dla likwidacji luki technologicznej oraz maksymalnego sptaszczenia wskaz-
nika RCA w zakresie wyrobow technointensywnych oraz wiedzochtonnych
(szczegolnie high-tech), a w konsekwencji zwigkszenia udzialu Polski w handlu
wewnatrzgal¢ziowym potrzebny jest mechanizm generowania czystego postgpu
technicznego. Na obecnym etapie rewolucji naukowo-technicznej i szybkich
zmian w obszarze nowoczesnej wiedzy 1 technologii stawka na imitowanie po-
stepu technicznego oznacza pograzanie si¢ w tradycyjnej, niekorzystnej komple-
mentarnosci czynnikowej ze wszelkimi negatywnymi konsekwencjami pomniej-
szonych efektéw dobrobytowych z gospodarki otwartej, w tym z cztonkostwa
we wspolnym rynku UE. Utrzymywanie mniejszej czy wigkszej luki technolo-
gicznej to wciaz brak substytucyjnosci czynnikowo-gospodarczej, co wyklucza
dynamiczne odejscie od tradycyjnego handlu miedzygateziowego do handlu we-
whnatrzgal¢ziowego opartego na substytucyjnosci technologiczne;.

* Obserwujac popraw¢ wskaznikow intensywnosci handlu wewnatrzgateziowego
w poszczegolnych branzach czy gatgziach, warto zwroci¢ uwage na te wskazni-
ki, ktorym towarzysza jednoczes$nie wysokie stopy eksportu, co moze oznaczac,
7ze w miarg jak ros$nie intensywno$¢ wewnatrzgateziowego podziatu pracy
z udziatem Polski na wspdlnym rynku, ro$nie stopien podtaczania Polski do no-
woczesnego modelu migdzynarodowego podziatu pracy na wspolnym rynku
UE. Tylko mariaz wysokich wskaznikow IIT i stop eksportu gwarantuje dtugo-
falowo wigksze efekty dobrobytowe z racji uczestnictwa Polski w JRW. Dobrym
przyktadem w tym wzgledzie moze by¢ branza motoryzacyjna, mimo ze to tylko
produkty zaliczane do branzy kapitatochtonnej, a nie technointensywnej czy
high-tech.

e Czerpiac natomiast nauki z teorii i praktyki migdzynarodowej integracji gospo-
darczej w kontekscie efektéw dobrobytowych dla krajow cztonkowskich, ale wy-
zej rozwinigtych, oraz cyklicznego charakteru wzrostu gospodarki rynkowej,
warto mie¢ na uwadze wlasnie proinnowacyjna polityke gospodarcza uwzgled-
niajaca m.in. kompatybilng w czasie strategi¢ wzrostu opartego na nowoczesnych
czynnikach produkcji. Wysoki udzial w korzysciach z integracji na poziomie
wspolnego rynku zdominowanego przez wewnatrzgalgziowy podziat pracy
w przypadku krajow najwyzej rozwinigtych jest bezsprzeczny. Natomiast z historii
cyklow koniunkturalnych wynika, ze w okresie recesji gospodarczej najmniejsze
straty ponosza kraje innowacyjne, w okresie prosperity za$ te same kraje realizu-
ja najwigksze zyski. Odwrotnie jest w przypadku krajow mato innowacyjnych.
Podczas recesji gospodarczej spadek popytu w pierwszej kolejnosci dotyczy pro-
duktow zaopatrzeniowych, ktore charakteryzuje wysoka dochodowa elastycznosé¢
importu. Natomiast w okresie prosperity wzrost eksportu produktéw tradycyj-
nych jest ograniczony, gdyz skazany jest na duza konkurencjg ,,tanich” producen-
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tow w $wiecie. Klasycznym przykltadem w tym wzgledzie jest wlasnie polski
eksport do Niemiec. Otoz powrot do ujemnego bilansu handlu Polski z Niemcami
(réwniez z UE-15) w latach 2007-2008, po dodatnim eksporcie netto w latach
2004-20006, to skutek nie tylko ,,wygasania” efektu kreacji w handlu produktami
tradycyjnymi po wejsciu do strefy wolnego handlu w UE, ale i ujemny efekt
strukturalny, w tym wspomnianej juz wysokiej dochodowej elastycznosci popytu
na produkty zaopatrzeniowe w okresie dekoniunktury. Spadek produkcji przemy-
stowej Niemiec od stycznia 2008 do stycznia 2009 wyniost az 36% (spadek PKB
za caty rok 2009 to ok. 5%). Odnotowany w 2009 r. powrdt nadwyzki eksportu
nad importem w handlu Polski z Niemcami (réwniez z UE-15) niczego tu nie
zmienia. Nie wynika bowiem z pozadanych zmian struktury eksportu, lecz jest
konsekwencja gtownie glebokiej deprecjacji polskiej ztotowki m.in. wobec euro.
Kolejny rok 2010, jak i pierwszy kwartat 2011 potwierdzaja rzeczona tendencje.
Zrédtem trwatej konkurencyjnosci eksportu — niezaleznie od fazy cyklu koniunk-
turalnego (i w $lad za tym stosownych korzysci z migdzynarodowego podziatu
pracy) — jest proinnowacyjna struktura produkcji, zatem eksportu, a nie kursowe
stymulowanie cenowej konkurencyjnosci eksportu tradycyjnego.

Deprecjacja waluty krajowej (podobnie jak protekcjonizm w handlu) petryfikuje

istniejaca tradycyjnag strukturg produkcji, chroni niekonkurencyjnych producentow
i zubaza konsumenta (tzw. efekt podkonsumpcji w wyniku wyzszych cen produktow
z importu) oraz zmniejsza bezpieczenstwo ekonomiczne panstwa. Petryfikacja tra-
dycyjnej struktury produkcji powoduje, ze spirala zacofania poglebia sig, spychajac
kraj do obszaru handlu tradycyjnego, dalekiego od nowoczesnosci i strukturalnej
konkurencyjno$ci w obszarze nowoczesnej wiedzy i technologii.

Uwzgledniajac za$ fakt, ze branzowo-czynnikowa struktura eksportu jest jedy-
nie zwierciadtem czynnikowej struktury produkcji (PKB), wyzwaniem numer
jeden dla polskiej gospodarki staje si¢ strategia przejscia od imitowania do kre-
owania postgpu technicznego. Ponadto nalezy mie¢ §wiadomos¢, ze w gospo-
darce globalnej dla bezpieczenstwa ekonomicznego panstwa strategia proinno-
wacyjnego rozwoju jest nie mniej wazna niz bezpieczenstwo energetyczne.
W globalnej gospodarce bezpieczenstwo ekonomiczne, zatem i energetyczne,
jest wprost proporcjonalne do innowacyjnosci gospodarki kraju. Skuteczne przej-
scie od strategii low-tech do high-tech wymaga jednak kompatybilnej strategii
obliczonej na wykorzystanie zar6wno zewngtrznych, jak i wewngtrznych deter-
minant innowacyjnosci. Stawka na innowacyjnos¢ w oparciu tylko o jej determi-
nanty zewngtrzne (BIZ, Strategia Lizbonska etc.) nie stworzy mozliwosci ich
optymalnego wykorzystania w kreowaniu czystego postepu technicznego.

Debata Rady Europejskiej (marzec 2011 r.) m.in. o koniecznos$ci podniesienia

konkurencyjnosci strukturalnej gospodarek krajow UE w celu zapobiezenia ponow-
nemu kryzysowi gospodarczemu w ramach UE jest nie tylko dodatkowym wyzwa-
niem, ale i ostrzezeniem — rowniez dla Polski — przed rysujacym si¢ modelem Euro-
py dwoch predkosci.
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POLISH FOREIGN TRADE IN TRANSITION DURING

THE LAST 20 YEARS. SELECTED ASPECTS IN THE LIGHT
OF FACTOR COMPETITIVENESS OF POLISH EXPORT
AND INTRA-INDUSTRY TRADE INTO GERMAN MARKET

Summary: An empirical analysis of Polish trade with Germany was grounded upon RCA
indicators (according to logarithmic formula of Grupp/Legger) and IIT indicators (according
to formula of Grubel-Lloyd) using three-degree-disaggregation of data from SITC Rev.3 and
4. RCA and IIT indicators were computed for 258 product-groups, which determine global
international trade in SITC (0-9 SITC) classification.

Keywords: foreign trade, inter-industry trade, intra-industry trade, exports, competitiveness.





