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ZNACZENIE ROSJI JAKO PARTNERA HANDLOWEGO 
POLSKI W LATACH 1995-2010

Streszczenie: Celem artykułu jest zaprezentowanie zmian, jakie nastąpiły w polskim handlu 
z Rosją pomiędzy 1995 a 2010 rokiem. Pierwsza część pracy prezentuje udział Polski i Rosji 
w handlu światowym. W drugiej opisano udział Rosji w polskim handlu zagranicznym. Trze-
cią część poświęcono analizie struktury towarowej polskiej wymiany z Rosją. W czwartej 
części zawarte zostały obliczenia dotyczące poziomu penetracji importowej polskiego rynku 
ogółem oraz penetracji naszego rynku przez towary pochodzące z Rosji. Ostatnia część arty-
kułu zawiera najważniejsze wnioski i podsumowanie.

Słowa kluczowe: handel zagraniczny Polski.

1. Wstęp

W ostatnim dziesięcioleciu XX wieku zapoczątkowany został w Europie Środkowej 
i Wschodniej proces zmian politycznych, którego skutkiem było głębokie przeobra-
żenie w strukturze gospodarczej tych państw i przejście z systemu gospodarki cen-
tralnie planowanej do gospodarki rynkowej. Procesom zmian ustrojowych towarzy-
szyła liberalizacja warunków handlu międzynarodowego, co umożliwiło włączenie 
się byłych państw socjalistycznych w wymianę w skali światowej. Do czasu rozpo-
częcia transformacji jednym z najpoważniejszych partnerów handlowych Polski, 
obok Niemiec, był Związek Radziecki. Celem artykułu jest prezentacja zmian, jakie 
nastąpiły w naszym handlu zagranicznym po 1995 roku. W szczególności zwrócono 
uwagę na miejsce Rosji jako partnera w wymianie towarowej Polski.

Pierwsza część pracy poświęcona została krótkiemu porównaniu pozycji Pol-
ski i Rosji w światowym handlu, druga część to omówienie struktury geograficznej 
i towarowej polskiego handlu zagranicznego oraz sytuacji w handlu Polski z Rosją. 
Trzecia część to analiza struktury towarowej polskiego importu z Rosji, a czwarta 
zawiera obliczenia dotyczące wartości wskaźnika penetracji importowej naszego 
rynku przez towary przywożone z tego kraju.

W pracy wykorzystano dane pochodzące ze Światowej Organizacji Handlu 
(WTO) oraz Głównego Urzędu Statystycznego (GUS). W przypadku struktury to-
warowej wykorzystana została klasyfikacja PKWiU, Polska Klasyfikacja Działal-
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ności (PKD) oraz Polska Scalona Nomenklatura Celna (PCN). Została ona wprowa-
dzona z dniem 1 lipca 1997 roku1 i zastąpiła obowiązującą do tego dnia klasyfikację 
SWW. W kwietniu 2004 roku opublikowano nową klasyfikację PKWiU2, która 
następnie z dniem 1 stycznia 2009 roku została zastąpiona przez PKWiU 20083. 
Do obliczeń w pracy wykorzystano grupowanie według PKWiU 1997 (dla lat: 1995 
i 2000), PKWiU 2004 (dla lat: 2005 i 2007), PKWiU 2008 (dla lat: 2009 i 2010). 
Dane dotyczące importu gromadzone przez GUS według czterocyfrowych kodów 
PCN zostały przypisane do odpowiednich działów PKWiU zgodnie z kluczem po-
wiązań, przy czym w 2008 roku grupowanie w PKWiU zostało znacząco zmienione, 
co uniemożliwiło porównanie wyników na poziomie pojedynczych działów. W ob-
liczeniach przyjęto zatem podział na: produkty rolnictwa, leśnictwa i rybołówstwa 
oraz produkty przemysłowe. Wśród tych drugich wyodrębniono produkty przemysłu 
wydobywczego, produkty przetwórstwa przemysłowego oraz pozostałe produkty 
przemysłowe. Analiza objęła lata 1995-2010.

2. Pozycja Polski i Rosji w światowym handlu

Wartość światowych obrotów towarowych wzrosła pomiędzy 1995 rokiem a 2010 
rokiem około trzykrotnie – z nieco ponad 5 bln USD do niemal 15,5 bln USD 
(tab.1).

Tabela 1. Udział Polski i Rosji w handlu światowym w latach 1995-2010
1995 2000 2005 2007 2009 2010

w mld USD (ceny bieżące)
Eksport światowy

w tym:
5 033,0 6 364,0 10 431,0 13 950,0 12 490,0 15 237,0

Polska 22,5 31,7 89,3 138,8 134,0 156,0
Rosja 64,8 105,2 243,6 355,2 303,0 400,0

Import światowy
w tym:

5 170,0 6 669,0 10 783,0 14 244,0 12 682,0 15 402,0

Polska 30,0 48,9 101,0 162,7 147,0 174,0
Rosja 40,4 45,5 125,3 223,4 192,0 249,0

udział w %
Eksport światowy

w tym:
100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Polska 0,4 0,5 0,9 1,0 1,1 1,0
Rosja 1,3 1,7 2,3 2,5 2,4 2,6

Import światowy
w tym:

100,0 100,0 100,0 100,0 100,0 100,0

Polska 0,6 0,7 0,9 1,1 1,2 1,1
Rosja 0,8 0,7 1,2 1,6 1,5 1,6

Źródło: International Trade Statistics, WTO, Geneva, roczniki z lat 1996-2011.

1  Rozporządzenie Rady Ministrów z dnia 18 marca 1997 roku w sprawie Polskiej Klasyfikacji 
Wyrobów i Usług, DzU 1997, nr 42, poz. 264.

2  Rozporządzenie Rady Ministrów z dnia 6 kwietnia 2004 roku w sprawie Polskiej Klasyfikacji 
Wyrobów i Usług, DzU 2004, nr 89, poz. 844.

3  Rozporządzenie Rady Ministrów z dnia 29 października 2008 roku w sprawie Polskiej Klasyfi-
kacji Wyrobów i Usług, DzU 2008, nr 207, poz. 1293.
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W 1995 roku zarówno Polska, jak i Rosja, plasowały się na dość odległych 
miejscach na listach światowych eksporterów i importerów. Rosja z udziałem 1,3% 
zajmowała 20 miejsce w światowym eksporcie i 26 w światowym imporcie (0,8%). 
Polska notowana była jeszcze niżej. Udział w światowym eksporcie na poziomie 
0,4% dawał naszemu krajowi 34 miejsce, a udział w imporcie 0,6% oznaczał 33 
miejsce4. W 2010 roku udział obu krajów w światowych obrotach towarowych był 
mniej więcej dwukrotnie większy niż w 1995 roku. Rosja awansowała na 12 miejsce 
na liście światowych eksporterów oraz na 18 miejsce na liście światowych impor-
terów. Polska natomiast znalazła się odpowiednio na 28 miejscu w eksporcie i 24 
miejscu w imporcie5.

3. Miejsce Rosji w polskim handlu zagranicznym

Wartość polskiego eksportu w 1995 roku wynosiła prawie 23 mld USD i do 2008 
roku systematycznie bardzo wyraźnie się zwiększała (dane zawarto w tab. 2). W 2008 
była 7,5-krotnie większa niż w 1995 roku i wynosiła prawie 172 mld USD. Jednak 
w 2009 roku na skutek kryzysu gospodarczego wartość ta spadła do 136,6 mld USD, 
by w 2010 roku osiągnąć prawie 160 mld USD. Podobne zmiany następowały także 
po stronie polskiego importu, który w 1995 roku wynosił nieco ponad 29 mld USD, 
w 2008 roku miał wartość prawie 210,5 mld USD (7-krotnie wyższą), a w 2009 roku 
zmniejszył się do poziomu niecałych 150 mld USD. W 2010 roku wartość polskiego 
importu znów była wyższa i sięgnęła prawie 180 mld USD.

Tabela 2. Handel zagraniczny Polski z Rosją w latach 1995-2010 (ceny bieżące w mln USD)

Lata
Eksport Import Saldo

ogółem do Rosji ogółem z Rosji ogółem z Rosją
1995 22 894,9 1 274,2 29 049,7 1 959,8 −6 154,8 −685,5
2000 31 651,3 862,1 48 940,2 4 619,4 −17 288,9 −3 747,4
2005 89 378,1 3 960,5 101 538,8 8 985,5 −12 160,7 −5 025,0
2006 109 584,1 4 711,1 125 645,3 12 145,0 −16 061,2 −7 433,9
2007 138 785,0 6 432,3 164 172,5 14 352,8 −25 387,5 −7 920,6
2008 171 859,9 8 917,3 210 478,5 20 545,0 −38 618,6 −11 627,7
2009 136 641,3 5 015,2 149 569,8 12 834,4 −12 928,5 −7 819,3
2010 159 757,6 6 617,9 178 062,9 18 206,0 −18 305,3 −11 588,0

Źródło: Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, GUS, Warszawa, roczniki z lat 1996-2011.

Obroty z Rosją podlegały nieco innym tendencjom. Dane GUS wskazują, że po-
między 1995 a 2000 rokiem nastąpiło zmniejszenie wartości eksportu do tego kraju 
z prawie 1,3 mld USD do niecałych 900 mln USD. Dopiero po 2000 roku zaczęła 

4  International Trade Statistics 1996, WTO, Geneva 1996.
5  International Trade Statistics 2011, WTO, Geneva 2011.
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ona wzrastać by w 2008 roku osiągnąć wartość prawie 9 mld USD. W kolejnym 
roku polski eksport do Rosji zmniejszył się do poziomu 5 mld USD i ostatecznie 
w 2010 roku wyniósł 6,6 mld USD. Wahania po stronie importu były mniej wy-
raźne. Na podstawie danych można zaobserwować bardzo dynamiczny wzrost 
jego wartości pomiędzy 1995 a 2008 rokiem, z poziomu niecałych 2 mld USD do 
20,5 mld USD. Kryzys finansowy spowodował ograniczenie wartości importu z Ro-
sji w 2009, roku ale już w 2010 roku była ona niemal taka jak w 2008 roku i osiąg-
nęła poziom 18,2 mld USD.

Tabela 3. Struktura geograficzna handlu zagranicznego Polski w latach 1995-2010 (w %)

Grupa krajów*
1995 2000 2005 2007 2009 2010

EX IM EX IM EX IM EX IM EX IM EX IM
Kraje rozwinięte 75,0 74,3 76,3 70,9 83,6 73,3 84,1 71,1 85,6 69,1 84,9 67,2
w tym:
EWG/UE 70,0 64,6 69,9 61,2 77,2 65,6 78,9 64,2 79,6 61,9 79,1 59,5

w tym Niemcy 38,3 26,6 34,9 23,9 28,2 24,7 25,9 24,0 26,1 22,3 26,2 21,9
EFTA 1,6 3,1 1,9 2,2 3,0 2,7 2,6 2,1 2,8 2,3 2,3 2,4
Kraje ESW 17,3 15,4 17,3 18,5 10,0 11,6 9,9 10,6 7,5 10,0 8,0 11,8

w tym Rosja 5,6 6,7 2,7 9,4 4,4 8,9 4,6 8,7 3,7 8,5 4,1 10,2
Kraje rozwijające 
się

7,7 10,3 6,3 10,6 6,4 15,1 6,1 18,3 6,9 20,9 7,1 21,0

* Skład grup krajów zgodny ze stanem faktycznym w odpowiednich latach.

Źródło: Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, GUS, Warszawa, roczniki z lat 1996-2011.

Przez cały analizowany okres saldo naszej wymiany handlowej z zagranicą było 
ujemne. Największe rozmiary przyjęło w 2008 roku, kiedy wartość importu była 
większa od wartości eksportu o ponad 38 mld USD. Przy czym 30% tego ujemnego 
salda tworzyła wymiana z Rosją. W kolejnym roku bilans handlowy Polski nieco 
się poprawił (saldo nadal było ujemne, ale wynosiło ok. 13 mld USD), natomiast 
w 2010 roku znowu się pogorszył. Wartość importu przewyższała wartość eksportu 
naszego kraju o 18,3 mld USD. Warto przy tej okazji wspomnieć, że obroty z Ro-
sją zamknęły się ujemnym saldem o wartości prawie 11,6 mld USD, co oznacza, 
że za niekorzystną sytuację w bilansie handlowym Polski odpowiada niemal w 2/3 
wymiana z Rosją.

W badanych latach niezmiennie najważniejszym partnerem handlowym nasze-
go kraju były państwa należące do EWG, a potem Unii Europejskiej. Ich udział 
w eksporcie Polski wynosił w 1995 roku 70%. W 2010 roku był on wyższy i równy 
niemal 80%6. Przy czym ¼ eksportu z naszego kraju jest kierowana obecnie do Nie-
miec. Bardziej szczegółowe dane zebrano w tab. 3. Drugą grupą państw, które 

6  Warto w tym miejscu zaznaczyć, że było to w znacznej części wynikiem kolejnych poszerzeń 
ugrupowania, które w 1995 roku liczyło 15 państw, a w 2010 roku 26 (nie licząc Polski).
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są odbiorcami naszych dóbr, były w analizowanym czasie kraje Europy Środkowo-
-Wschodniej. W 1995 roku kierowano do nich ponad 17% eksportu, w tym do Ro-
sji sprzedano 5,6% dóbr wysyłanych z Polski poza granice. Dawało to Rosji trze-
cie miejsce jako odbiorcy naszych produktów. W 2010 roku udział państw Europy 
Środkowo-Wschodniej w polskim eksporcie zmniejszył się do 8%, a w tym ponad 
4% dóbr sprzedano do Rosji. Uplasowała się ona tym samym na 7 miejscu na liście 
naszych głównych odbiorców. Po stronie importu również można zauważyć wyraź-
ną przewagę krajów Unii Europejskiej jako dostawców produktów do Polski. Ich 
udział w polskim imporcie ogółem wynosił w 1995 roku prawie 65%, a w 2010 roku 
zmniejszył się do około 60%. Kraje Europy Środkowo-Wschodniej także zmniej-
szyły swój udział w naszym imporcie z 15,4% w 1995 roku do 11,8% w 2010 roku. 
Warto przy tym zauważyć, że rola Rosji jako naszego dostawcy nie zmniejszyła się, 
a wręcz przeciwnie jej udział w polskim imporcie wzrósł z niecałych 7% w 1995 
roku do ponad 10% w 2010 roku. Tym samym Rosja zajmowała i wciąż zajmuje 
wysokie drugie miejsce na liście krajów, z których pochodzą przywożone do Polski 
towary.

4. Struktura towarowa handlu Polski z Rosją

W polskim handlu zagranicznym dominują produkty przemysłowe7. W badanym 
okresie stanowiły one ponad 97% importu i ponad 98% eksportu. Większość z nich 
to produkty przetwórstwa przemysłowego: 95% eksportu i ponad 85% przywożo-
nych do naszego kraju dóbr. Produkty górnictwa i kopalnictwa, uważane za trady-
cyjne polskie produkty eksportowe, stanowiły w 1995 roku około 6,4% dóbr sprze-
dawanych poza granice kraju, natomiast w 2010 roku było to jedynie 0,9% eksportu. 
Mają one zdecydowanie większy udział w polskim imporcie. Utrzymywał się on 
bowiem w całym badanym czasie na poziomie 7-9%. Produkty rolnictwa, leśnictwa 
oraz rybołówstwa są coraz mniejszą grupą dóbr będących przedmiotem naszej wy-
miany handlowej z zagranicą. W 1995 roku było to 3% eksportu oraz 5,1% importu. 
W 2010 roku ich udział w handlu zagranicznym był mniej więcej o połowę mniej-
szy: 1,8% eksportu, 2,8% importu.

Struktura polskiego eksportu do Rosji była w badanym okresie zbliżona do struk-
tury naszego eksportu ogółem (dane dotyczące struktury handlu Polski z Rosją ze-
brano w tab. 4). Największy udział w nim miały produkty przemysłowe. W 1995 
roku stanowiły 95% eksportu do Rosji (było to 5,5% eksportowanych przez Polskę 
dóbr przemysłowych), przy czym na produkty górnictwa i kopalnictwa przypadało 
3,1%, a na produkty przetwórstwa przemysłowego prawie 92%.

W 2010 roku produkty przemysłowe stanowiły 94,8% polskiego eksportu do Ro-
sji (4% eksportu tych dóbr ogółem), zatem ich udział był bardzo zbliżony do po-
ziomu z roku 1995, jednak produkty górnictwa i kopalnictwa stanowiły tylko 0,1% 

7  Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, GUS, Warszawa, roczniki z lat 1996-2011.
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wartości dóbr wywożonych do Rosji, natomiast produkty przetwórstwa przemysło-
wego stanowiły ponad 93% eksportu do badanego kraju. Produkty rolnictwa, leśnic-
twa i rybołówstwa stanowiły w analizowanym czasie około 5% polskiego eksportu 
do Rosji. Warto przy tym wspomnieć, że znaczenie Rosji jako odbiorcy polskich 
dóbr tego rodzaju wydaje się wzrastać. O ile w 1995 roku polscy wytwórcy sprzeda-
wali do Rosji nieco ponad 9% ogólnego eksportu tych dóbr, o tyle w 2010 roku było 
to już 12% wartości eksportu polskich produktów rolnych, leśnych i rybołówstwa.

Tabela 4. Struktura handlu Polski z Rosją według PKWiU w latach 1995-2010 (w %)
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Eksport
01-05 
(01-03)

Rolnictwo, leśnic-
two, rybołówstwo

4,9 9,2 3,6 6,5 4,3 10,3 5,9 9,8 5,2 12,0

10-41 
(05-99)

Przemysł razem:
w tym

95,0 5,5 96,4 2,7 95,7 4,3 94,1 3,4 94,8 4,0

10-14 
(05-09)

Górnictwo 
i kopalnictwo

3,1 2,7 0,2 0,2 0,2 0,4 0,1 0,6 0,1 0,4

15-37 
(10-33)

Przetwórstwo 
przemysłowe

91,9 5,6 96,2 2,7 95,5 4,4 92,2 3,4 93,3 4,1

40-99 
(35-99)

Inne produkty 
przemysłowe**

0,0 0,2 0,0 0,2 0,0 0,1 1,8 9,3 1,5 2,9

Eksport ogółem 100 5,5 100 2,7 100 0,3 100 3,6 100 4,2
Import

01-05 
(01-03)

Rolnictwo, leśnic-
two, rybołówstwo

1,5 2,0 0,1 0,4 0,1 0,5 0,0 0,1 0,0 0,0

10-41 
(05-99)

Przemysł razem:
w tym

98,5 7,0 99,8 9,7 99,9 9,1 100 8,8 100 10,5

10-14 
(05-09)

Górnictwo 
i kopalnictwo

72,9 54,9 87,7 84,7 83,2 82,5 65,2 80,3 67,6 79,3

15-37 
(10-33)

Przetwórstwo 
przemysłowe

25,6 2,0 12,2 1,3 16,6 1,7 12,4 1,2 14,3 1,7

40-99 
(35-99)

Inne produkty 
przemysłowe**

0,0 0,1 0,0 0,8 0,0 0,4 22,3 68,2 25,2 58,5

Import ogółem 100 6,7 100 9,4 100 8,9 100 8,5 100 10,2

* Udział w polskim handlu dóbr danej grupy ogółem; w obliczeniach uwzględniono strumienie ekspor-
tu/importu o wartości co najmniej 50 tys. USD; **Produkty przemysłowe, takie jak: dostarczanie gazu, 
gorącej wody, odprowadzanie ścieków itp., gdzie indziej niesklasyfikowane (kod 99 PCN „towary 
różne”). Przyjęto oznaczenia działów zgodne z PKWiU 2004 oraz PKWiU 2008 (w nawiasach).

Źródło: Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, GUS, Warszawa, roczniki z lat 1996-2011, 
obliczenia własne.
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Natomiast struktura polskiego importu z Rosji była zupełnie inna niż importu 
ogółem. W 1995 roku wśród towarów przywożonych z Rosji było około 1,5% pro-
duktów rolnych, leśnych i rybołówstwa (to 2% importu takich dóbr ogółem) oraz 
98,5% produktów przemysłowych (to około 7% polskiego importu dóbr przemysło-
wych ogółem). Wśród nich dominowały zdecydowanie produkty górnictwa i kopal-
nictwa. Stanowiły one niemal 73% importu z Rosji. Produkty przetwórstwa przemy-
słowego miały w nim około 26% udziału. Z Rosji przywoziliśmy 55% wszystkich 
wytworów górnictwa i kopalnictwa, a były to przede wszystkim uważane za strate-
giczne dla gospodarki surowce energetyczne: ropa naftowa i gaz ziemny. W 1995 
roku 65% ropy naftowej i 90% gazu ziemnego importowaliśmy z Rosji8.

W 2010 roku udział produktów rolnictwa, leśnictwa i rybołówstwa w naszym 
imporcie z Rosji zmniejszył się do wartości, których w przyjętych w tab. 4 zaokrąg-
leniach nie udało się pokazać (stąd bierze się w niej wartość zero). Nadal najpo-
ważniejszą grupą dóbr były produkty górnictwa i kopalnictwa. Stanowiły one około 
68% dóbr przywożonych do naszego kraju z Rosji9. Były to prawie w całości ropa 
naftowa i gaz. Przy tym warto wspomnieć, że Rosja ma w praktyce monopol na do-
stawę tych dwóch surowców do Polski, ponieważ 80% produktów górnictwa i ko-
palnictwa, które są importowane przez nasz kraj, pochodzi właśnie z Rosji (93% 
ropy naftowej oraz 90% gazu ziemnego)10.

5. Wskaźnik penetracji importowej polskiego rynku 
przez produkty pochodzące z Rosji

Wskaźnik penetracji importowej informuje o tym, jaka część krajowego popytu za-
spokajana jest przez importowane produkty.

Dane w tab. 5 wskazują, że ogólny poziom penetracji importowej polskiego ryn-
ku w badanych latach wzrósł z 25% w 1995 roku do prawie 50% w 2010 roku. Bio-
rąc pod uwagę różne grupy dóbr, można zauważyć, że w większym stopniu dotyczy-
ło to produktów przemysłowych niż rolnych, leśnych i rybołówstwa. W 1995 roku 
import zaspokajał około 15% naszego popytu wewnętrznego na dobra rolne, leśne 
i rybołówstwa oraz 26% krajowego popytu na produkty przemysłowe. W przypadku 
górnictwa i kopalnictwa oraz przemysłu przetwórczego wskaźnik penetracji impor-
towej kształtował się na poziomie około 28%.

8  Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego 1995, GUS, Warszawa 1996; obliczenia własne.
9  Wydaje się, że nastąpił wyraźny spadek tego udziału w stosunku do lat 1995-2008, jednak na-

leży przypomnieć, że w 2009 roku wprowadzono zmiany do nomenklatury PKWiU. Na skutek tego 
zabiegu trudno jest wprost porównać dane z lat 1995-2008 z danymi z lat 2009-2010.

10  GUS nie podaje wartości importowanego gazu ziemnego do Polski „z uwagi na ważny interes 
państwa”, a jedynie jego ilość. Na tej podstawie oszacowano udział Rosji w ogólnym imporcie tego 
surowca. Handel zagraniczny, Internetowa Baza Danych GUS, www.stat.gov.pl, 25.01.2012; oblicze-
nia własne.
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Tabela 5. Wskaźnik penetracji polskiego rynku przez import z Rosji według PKWiU 
w latach 1995-2010 (w %)

Dział 
PKWiU Nazwa

1995 2000 2005 2009 2010

og
ół

em

R
os

ja

og
ół

em

R
os

ja

og
ół

em

R
os

ja

og
ół

em

R
os

ja

og
ół

em

R
os

ja

01-05
(01-03)

Rolnictwo, leśnictwo, 
rybołówstwo

15,1 0,3 16,4 0,1 18,0 0,1 21,0 0,0 22,8 0,0

10-41
(05-99)

Przemysł razem:
w tym

26,0 2,0 37,0 3,9 43,5 4,0 48,3 4,2 50,4 5,3

10-14
(05-09)

Górnictwo i kopalnictwo 28,1 15,4 47,2 40,0 50,2 41,4 44,2 35,5 50,1 39,7

15-37
(10-33)

Przetwórstwo przemy-
słowe

28,6 0,6 39,7 0,5 47,9 0,8 56,3 0,7 56,2 1,0

40-99
(35-99)

Inne produkty przemy-
słowe*

1,3 0,0 1,8 0,0 1,4 0,0 9,2 6,3 13,4 7,9

Ogółem 25,1 1,7 35,7 3,4 42,0 3,7 46,7 4,0 48,7 5,0

*Produkty przemysłowe takie jak: dostarczanie gazu, gorącej wody, odprowadzanie ścieków itp., 
gdzie indziej niesklasyfikowane (kod 99 PCN „towary różne”). Przyjęto oznaczenia działów zgodne 
z PKWiU 2004 oraz PKWiU 2008 (w nawiasach).

Źródło: Rocznik Statystyczny Handlu Zagranicznego, GUS, Warszawa, roczniki z lat 1996-2011; 
Rocznik Statystyczny Przemysłu, GUS, Warszawa roczniki z lat 1996-2010, Rocznik Staty-
styczny Rzeczpospolitej Polskiej 2011, GUS, Warszawa 2011, obliczenia własne.

W 2010 roku importowane produkty rolnictwa, leśnictwa i rybołówstwa zaspo-
kajały już prawie 23% polskiego zapotrzebowania na te dobra, natomiast przywożo-
ne z zagranicy produkty przemysłowe pokrywały już ponad 50% popytu krajowego. 
Przy tym w odniesieniu do przetwórstwa przemysłowego wskaźnik był nieco wyż-
szy (56,2%) niż w przypadku górnictwa i kopalnictwa (50,1%).

Penetracja polskiego rynku przez towary pochodzące z Rosji ogółem nie jest 
wysoka. Wskaźnik wzrósł bowiem w badanym okresie z 1,7% do około 5%. Jednak 
warto przyjrzeć się jego wartości w odniesieniu do grupy stanowiącej główny stru-
mień importu, tj. produktów górnictwa i kopalnictwa. W 1995 roku pokrywały one 
nieco ponad 15% polskiego popytu wewnętrznego na nie. W 2010 roku wskaźnik 
zbliżył się do niemal 40%11.

11  Ze względu na brak dostępu do danych dotyczących wartości produkcji sprzedanej ropy nafto-
wej i gazu w odpowiednich latach, nie było możliwe przeprowadzenie szczegółowych obliczeń wskaź-
nika penetracji importowej dla tych dwóch produktów.
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6. Podsumowanie

Analiza danych zaprezentowanych w pracy pozwala wyciągnąć kilka wniosków. 
Zmiany ustrojowe i otwarcie polskiej oraz rosyjskiej gospodarki spowodowały 
zwiększenie ich udziału w gospodarce światowej. Świadczy o tym awans na liście 
światowych dostawców i odbiorców dóbr.

W badanym okresie wartość importu i eksportu Polski wzrosła 6-7 krotnie. 
W całym tym czasie saldo handlu zagranicznego było ujemne, a z przytoczonych 
w punkcie 3 danych wynika, że za ten wynik w dużym stopniu jest „odpowiedzial-
na” wymiana z Rosją. Przedmiotem handlu zagranicznego Polski są głównie pro-
dukty przemysłowe, szczególnie produkty przetwórstwa przemysłowego, stanowią-
ce ponad 85% ogółu importu oraz 95% ogólnego eksportu naszego kraju. Jednak 
w obrotach z Rosją najważniejsze są produkty górnictwa i kopalnictwa, w szczegól-
ności w imporcie 67% wszystkich dóbr przywożonych z Rosji to surowce energe-
tyczne: ropa naftowa i gaz. W 2010 roku 80% produktów górnictwa i kopalnictwa 
importowanych przez Polskę pochodziło z Rosji.

Poziom penetracji importowej naszego rynku ogółem w latach 1995-2010 bar-
dzo wyraźnie wzrósł: z 25% do 50%. Biorąc pod uwagę ogólny wskaźnik, polski 
rynek nie jest specjalnie mocno uzależniony od importu z Rosji. Wyniósł on w 2010 
roku o niecałe 5%, jednak uzależnienie to jest wyraźnie widoczne, kiedy przejdzie-
my na niższy poziom agregacji danych. W odniesieniu do produktów kopalnictwa 
i górnictwa kształtuje się on na dużo wyższym poziomie, co więcej, w analizowa-
nym czasie bardzo istotnie wzrósł (z 15% w 1995 roku do prawie 40% w 2010 roku). 
Świadczy to o tym, że nasze uzależnienie od dostaw strategicznych surowców ener-
getycznych z Rosji rośnie, pomimo większych możliwości dywersyfikacji kierun-
ków zaopatrzenia, wynikających choćby z przynależności do Unii Europejskiej.

Można zatem pokusić się o wniosek, że mimo zauważalnego przesunięcia kie-
runków polskiego handlu zagranicznego ze Wschodu na Zachód (a ostatnio na kraje 
rozwijające się, szczególnie Chiny) Rosja nadal jest i, biorąc pod uwagę rodzaj dóbr 
importowanych od naszego wschodniego sąsiada, na długo pozostanie bardzo waż-
nym partnerem handlowym naszego kraju.
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THE SIGNIFICANCE OF RUSSIA AS POLISH PARTNER 
IN FOREIGN TRADE IN YEARS 1995-2010

Summary: The paper aims to discuss the changes in Polish foreign trade with Russian 
Federation from 1995 to 2010. The data quoted in the paper indicate that Russia is our 
important supplier of the commodities, especially: petroleum oil and gases. In 2010 almost 
90% of the total Polish imports of these products came from the researched country. Generally, 
about 5% Polish total demand in 2010 was supplied with commodities imported from Russia 
(total import penetration rate of Polish market was 25% in 1995 and 50% in 2010). But in 
case of petroleum oil and gases, the level of the import penetration rate of our market by the 
imports from Russia is much higher. It increased from 15% in 1995 to almost 40% in 2010. 
It shows high and increasing dependence of the domestic demand on energy raw materials 
imported from the researched country. 
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